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Valkommen

Ar du intresserad av att jobba hemifran? Eller fran din semesterbostad? Forutséattningarna for
att gora detta har aldrig varit battre. Omvarldens syn pa denna typ av arbete och alla
hjalpmedel som finns har andrat forutséattningarna radikalt till det battre.

Tank vad skont det vore att ta total kontroll 6ver ditt liv — bade ditt eget valbefinnande och din
inkomst. Och tank dig vad underbart det skulle vara att fa balans mellan familj, jobb och egen
motion genom att jobba hemifran.

Nar du jobbar hemma far du fria hander att skapa det idealiska jobbet for dig. Det ar med
storsta sannolikhet en verksamhet som du har en passion for. Om du jobbar med det du alskar
har du goda férutsattningar att lyckas.

Nar du jobbar hemifran slipper du tidsodande resor till och fran jobbet. Vore det inte mycket
klokare att anvanda den tiden till motion och att se till att du mar annu battre?

Dessutom blir du din egen chef nér du jobbar hemma. Du kan bestdamma allt, nar du ska jobba,
nar du ska skota din hélsa, nér du ska ta hand om barnen etc. etc.

Samtidigt finns det mycket att tanka pa om du vill lyckas med att jobba hemifran. Vilket ar basta
sattet att komma igang? Hur ska du organisera ditt hemmajobb? Hur ska du marknadsfora
dig? Hur ska du snabbt bli [Ionsam? Mycket av detta behandlar jag i denna bok.

Den viktigaste och svaraste fragan ar: Vad ska du jobba med?

Hur ska du hitta en egen unik affarsidé som méter kundernas behov i dagens marknad och
som forhoppningsvis kommer goéra sa aven under flera ar framat?

Préva med att skriva sokorden ”pinterest affarsidéer” pa Google och du far direkt 1000
affarsidéer att valia bland. Eller klicka dig in p& denna webbadress
http://www.sixmonthmba.com/2009/02/999ideas.html. Dar finns ytterligare 1000 affarsidéer.
Det finns méngder av sajter och bdcker fulla med olika affarsidéer. Problemet ar bara att dessa
affarsidéer kommer du inte ha nagon nytta av. De som skriver dessa bdcker skriver inte om
de unika idéerna som &r riktigt bra. De basta idéerna behaller de sjalva. Skulle du hitta en bra
idé i dessa listor sa ar det manga som hittar samma idé.

| denna bok berattar jag i stallet hur du steg for steg kan komma fram till just den affarsidé,
nisch eller startup-idé som ar unik och passar just dig och dina forutsattningar. Efter att ha last
boken, bor du inte ha nagra problem att hitta flera affarsidéer, sa att du kan valja ut den basta
som du trivs med och som kan garantera en hallbar inkomst for dig.

Jag har som outplacementkonsult, managementkonsult, coach och foredragshéllare stottat
manga nar de startat egna foretag. Jag ser att fler och fler valjer verksamheter som de kan
skota hemifran. Och jag ser ocksa att det storsta problemet for manga ar just att komma fram
till vilken verksamhet man vill satsa pa.

Den hér boken ar uppbyggd i sex steg. Tanken ar att du successivt ska kunna prova de
metoder som fungerat for andra och sjalv valja de tillvagagangssatt som du kanner for och
som ger resultat for dig.

Steg | handlar om hur du bast planerar och organiserar din hemmaverksamhet, hur du
marknadsfor dig och din verksamhet samt vilken typ av affarsidéer som du bor akta dig for.

Steg Il handlar om hur du kan hitta en egen och unik affarsidé som passar for just dig. Det
handlar om hur du kan 6ka din kreativitet, hur du valjer ut den allra basta idén for dig och hur
du kan testa den innan du satter igang pa allvar.


http://www.sixmonthmba.com/2009/02/999ideas.html

Steg Il handlar om vikten av att starta inom ett omrade som ligger nara till hands. Inom ett
sadant omrade ar det latt att komma igdng och du far vardefulla erfarenheter for din
marknadsféring och hur du skapar l6nsamhet infor din stora satsning.

Steg IV handlar om hur du kan ta nasta steg. Tidigare kanske du skrev om andras produkter.
Detta steg innebar att du skapar egna produkter som du bade producerar och séljer.

Steg V innebar att vi undersoker nagra omraden som for narvarande ar extra heta for
hemmaverksamhet och andra startup-féretag.

Steg VI, slutligen, innehaller nagra kallor dar du kan hitta hur manga affarsidéer som helst.
Satt igang och leta, valj och vraka samt starta ditt hemmaforetag.

Du kommer i boken se manga exempel pa hur andra hittat affarsidéer genom dessa olika
metoder. Forsok inte kopiera dessa exempel ratt av for dessa foretag finns redan val
etablerade. Nej, de verktyg som du far i denna bok gar ut pa att du sjalv ska kunna ta fram
egna unika idéer som ingen annan, eller atminstone valdigt fA andra, har kommit pa.

Jag ar dvertygad om att du kommer ha stor nytta av boken om du véljer ut de rad och tips som
passar dig bast och foljer dem malmedvetet. Min stravan ar att ge dig verktyg i en lattlast form
som hjélper dig att gora verklighet av dina drémmar och det ar naturligtvis du sjalv som maste
ta ansvaret for hur du kommer att lyckas.

Att skapa nya affarsidéer, hitta en bra nisch eller hitta en startup-idé fér din hemmaverksamhet
ar inte bara lonsamt. Du kommer ga in i en rolig och intressant process som innehaller manga
spannande utmaningar.

Jag onskar dig lycka till! Hor garna av dig och beratta om hur det gar.

Holger Wastlund
e-post: holger.wastlund@gmail.com

Hemsida: https://tipsom.se
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En bonusgava

Gratis
marknads-
féring
del 1

e N

Holger Wastlund

Den bok du nu haller i handen handlar om olika satt att jobba hemifran. Nar du har hittat din
unika affarsidé for att kunna jobba hemifran galler det att marknadsféra din verksamhet pa ett
sa effektivt satt som mojligt men samtidigt for sa laga kostnader som mdjligt. Du far manga
tips om detta i denna bok. Och du kan ocksa ladda ner e-boken "Gratis marknadsféring del 1”
alldeles gratis. Dar kommer du fa flera marknadsforingsidéer. Skriv in denna lankadress pa

Google s& kommer du till din gratisbok.

https://www.tipsom.se/annons-med-gratiserbjudande
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Steg I: Sa planerar du bast din hemmaverksamhet

R&ad 1: Jobba hemifran for battre balans och ekonomi

Det finns manga skal for att starta ett eget foretag hemifran eller atminstone ta chansen och
prova. "Var basta tid ar nu” som det heter i den kanda laten. Om du inte lyckas sa far du bérja
om igen eller stka anstallning nagonstans. Jag ar dvertygad om att du i dina forsok att starta
eget lar dig massor som du kommer att ha nytta av &ven som anstalld. Har ar nagra av skalen
for att starta eget och jobba hemifran:

Chans att bli ekonomiskt oberoende. Detta ar férmodligen den allra stérsta anledningen att
sa manga vill starta eget foretag i dag. Och det ar en bra sak! Sjalvklart kan vi inte kdpa lycka
for pengar men vi kan kanna storre frihet att gora vad vi vill, vi kan satsa pa att utveckla oss
och andra medlemmar i familjen och kanske borja tanka pa att bygga upp en ekonomiskt trygg
framtid.

Du far jobba med det som intresserar dig. Du kanske sitter bakom ett skrivbord i dag med
nagon trakig uppgift som du inte alls blir inspirerad av. Da ar det battre att du jobbar med nagot
som du gillar sa& mycket att du varje morgon langtar efter att fa satta igang. Det fina med att
vara egen foretagare ar att du kan valja vad du vill syssla med. Jag visar i den har boken hur
du kan leta efter ratt affarsidé steg for steg. Nar du hittat en lucka i marknaden dar du har en
I6sning kan du férhoppningsvis forvandla din hobby, intresse eller passion till ett [6nsamt
hemmaforetag.

Du blir din egen chef. Du slipper fraga din chef om l16nehojning. Du kan sjalv bestamma om
alla dina férmaner. Nar du driver ditt eget foretag, finns det ingen grans for hur mycket pengar
ditt foretag kan tjana om det satter fart. Eftersom du tar riskerna sa har du rétt att njuta av de
vinster du skapar.

Ja, men anstallningstryggheten da? Anstallningstrygghet ar ett minne blott. Tidigare kunde
man kanna en storre trygghet i en anstallning jamfort med att driva eget foretag men knappast
i dag. Forandringar sker s& snabbt bade inom den privata och den offentliga sektorn. Foretag
kan minska i storlek, anlita underentreprendrer i stallet for att ha anstallda eller lagga ner. Det
ar manga som i dag kanner storre trygghet genom det foretag de sjalva skapat och sjalva
bestammer 6ver &n vad de kanner som anstalld.

Hitta balans i livet. En av de férdelar med att ga sin verksamhet ar den flexibilitet som man
far med ett eget foretag. Du kan jobba var du vill, du bestammer dina egna tider, du kan vara
kladd i dina fritidsklader eller sitta bredvid ditt husdjur medan du arbetar. Lika viktigt, anser
manga foretagare, ar att kunna gora sina egna prioriteringar. Ungefar sa har sager manga:
"Jag gor mitt eget schema. Jag kan spendera tid med det viktigaste syftet i mitt liv och
inspirationen bakom mitt féretag - min famil;".

Teknologin. Mycket av det som en hemmaarbetande gor kan hanteras via datorn, IPad och
IPhone. Genom sajter som handlar om ditt specialomrade blir vardefull information, som du
behover, latt tillganglig. Du kan pa ett enkelt satt kontakta kunder, skriva offerter och utféra
administrativt arbete hemifran i din dator. Du kan till exempel utbilda dig i affarsmassighet och
ekonomi pa distans.

Koncentration och fokusering. Vid utférandet av uppdrag eller nar du traffar kunder maste
du naturligtvis vara pa olika platser, ibland med mycket folk. Men i andra skeden i din
foretagsverksamhet ar det viktigt att kunna koncentrera sig. Det galler hantering av anbud,
planering, organisation ink6p av produkter etc. Alla behéver vi lugn och ro mellan
stressmomenten for att kunna fokusera pa nagot som ar viktigt. Om du planerar din
verksamhet pa ratt satt har du storre chans att fa jobba koncentrerat hemma &n pa ett kontor
med en massa stérningsmoment.



Nackdelar med att jobba hemifran

Det ar inte bara fordelar med att jobba hemifran. Om du funderar pa och har méjlighet att valja
mellan alternativen att jobba hemifran eller ga till en extern lokal sd kan det vara nyttigt att
fundera pa foljande:

e Hur stort ar ditt behov av att "bolla” tankar och idéer med andra vid de tillfallen da du
behdver ny inspiration for att komma vidare? Kénn efter om du sjalv kommer att trivas
med att vara hemma, kanske ensam en stor del av dagen. Kommer du att sakna det
umgange som finns pa en normal arbetsplats? Jag har sjalv jobbat bade ensam
hemifran och i grupper pa externa kontor och denna faktor ar viktig. Kann efter vad du
kommer att trivas med.

e Du kanske behover vissa utrymmen for din verksamhet som i sa fall tar bort yta fran
den ovriga bostaden.

o Ditt hem kommer delvis att fyllas av papper, telefonlappar, parmar och produkter som
har med jobbet att gora.

¢ Ditt hem kan inte langre betraktas som privat till 100 %. Du ska kunna ta emot kunder
och samarbetspartners och da galler det att hemmet &ar valordnat och att dvriga
familjemedlemmar inte stor dina moten.

Fundera igenom for- och nackdelar innan du beslutar dig for hur du vill jobba. Lésningen blir
for manga att man satter igang hemifran for att halla kostnaderna nere i bérjan och pa sikt, nar
foretaget vaxer, skaffar man sig en extern lokal kanske ihop med andra féretag som du kan
samarbeta med.

Testa att jobba hemifran pa deltid

Om du planerar att lamna en anstallning for att starta eget foretag hemifran sa ar min
rekommendation, om du har mdgjlighet till det, att starta foretaget pa deltid samtidigt som du
jobbar kvar hos din arbetsgivare av féljande skél:

e Du kommer sékert inte kdanna lika stor press att du till varje pris maste prestera ett
resultat direkt fran borjan.

e Du kan testa din affarsidé utan att riskera for mycket. Fungerar inte idén sa har du
fortfarande ditt jobb att falla tillbaka pa.

e Du behdller de formaner som du har genom ditt foretag, t.ex. forsékringar,
pensionsavsattningar, umganget och tankeutbytet med arbetskamraterna m.m.

e Du har en stadig inkomst s& att du kan betala dina rakningar samtidigt som du startar
upp ditt nya foretag.

e Det ariallmanhet lattare att fa 1an i bank om du ar anstalld.

Om du valjer att pa detta satt starta upp ett foretag samtidigt som du behaller en anstallning ar
det viktigt

e Att du informerar din arbetsgivare om vad du haller p4 med. Din arbetsgivare kanske
blir din forsta kund eller uppdragsgivare.

e Att din nya verksamhet inte konkurrerar med det foretag dér du jobbar
Att du diskuterar om det finns nagot problem med din lojalitet gentemot det foretag dar
du ar anstalld. Kommer din nya verksamhet innebara ett sa kraftigt engagemang sa att
du kommer ha svart att utféra ditt ordinarie jobb pa deltid? Kommer du resa mycket for
att starta upp din nya verksamhet osv?


http://jobba-hemifran.nu/jobba-med-catering

Rad 2: Marknadsforing av din hemmaverksamhet

Alla foretag har behov av marknadsforing av ett eller annat slag. Ofta har en foretagare som
driver sitt foretag hemifran annu storre behov &n andra. Man har i allméanhet ingen butik, kontor,
skyltning eller annat satt att synas. Detta &r ett stort och spannande omrade som jag skrivit en
speciell bok om. "S& marknadsfér du dig sjalv och ditt foretag alldeles gratis”. Har kommer en
kortfattad lista pa 15 olika sétt att marknadsfora din hemmaverksamhet. Valj ut ett eller tva séatt
och satsa malmedvetet pa dem.

Skaffa en hemsida

Skapa sakligt, lattillgangligt och engagerande innehall. F& dina bestkare att forsta att du kan
ditt omrade. Du &r experten som dina kunder med trygghet kan vanda sig till. Ge informationen
nar dina besokare efterfragar den. Stor inte, avbryt inte med det du har att saga. Lat dina
besokare leta efter information och se till att han eller hon da hittar dig som kan svaren eller
tar reda pa svaren. Besokarna ar bortskamda med information och kraver att du som leverantor
ska ge mer och béttre information &n andra. Den ska vara gratis och den ska levereras pa ett
sadant satt att de inte besvaras av for mycket "saljande”. Allt detta kokar ner till slutsatsen;
Leverera innehall, innehall och ater innehall.

Skriv artiklar och bli gastbloggare

Marknadsforing handlar mycket om att utnyttja sin fantasi, kreativitet, energi och tid. Dina
konkurrenter kanske lagger en massa pengar pa dyra broschyrer, trycksaker, annonser i
tidningar och 6vrig traditionell marknadsforing. Skriv artiklar, var aktiv i diskussioner och ga
med i "ratt” foreningar. Blir du duktig pa att skriva intressanta artiklar kan det s& smaningom
leda till att du far forfragningar om att halla foredrag, skriva en bok eller ata dig konsultuppdrag.
Den har formen av marknadsforing ar i stort sett gratis. Ge tips om hur andra kan klara av en
del av det som du ar specialist pa, skriv om 6kade miljokrav i samband med ditt specialomrade,
skriv om sakerhetsaspekterna, om olika forandringar i samhallet som paverkar ditt omrade och
hur du och ditt féretag tar hansyn till detta. Jag ar 6vertygad om att det finns mycket att skriva
om inom ditt specialomrade — vilket omrade du &n ar intresserad av.

Skicka ut nyhetsbrev om din verksamhet

E-postmarknadsforing ar 40 ganger effektivare an marknadsforing via Facebook och Twitter
enligt konsultféretaget McKinsey & Co. 80 % av mottagarna sager att e-post inspirerar till att
handla varor och tjanster pa natet. Skriv kortfattat. Om du vill siga mycket, vill sprida en lang
artikel eller liknande &r det battre att du skickar ett kort meddelande som forklarar vad din
artikel handlar om med en lank till hela innehallet. Detta innehall bor du lagga in pa en
webbsida eller liknande dar sékmotorerna dessutom kan hitta det.

Det finns manga som satsar pa avancerade layouter pa sina e-brev. Innan du gor det, fundera
pa vad som passar bast for din speciella malgrupp. Det ar latt att préva. Gor exakt samma
utskick till en och samma malgrupp, haften med en utvald layout och hélften som ser ut som
ett helt vanligt e-postmeddelande och las av resultatet.

Man kan fundera éver hur ofta man ska skicka ut sina e-brev. Ar det bast att ha ett visst
tidsintervall, t.ex ett brev var fjortonde dag eller ska man skicka ut nar man har nagot intressant
att beratta. Jag tror att kombinationen av dessa tva ar det basta.
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Marknadsfor dig genom din blogg

Nar jag borjar planera att skriva en ny bok borjar jag néstan alltid med att skapa en sarskild
hemsida/blogg som handlar om det innehall som jag tanker skriva om. Pa det sattet kan jag
testa mina tankar och fa in vardefulla synpunkter som kan paverka bokens upplaggning och
innehdll. Gor bloggen/hemsidan till ett verktyg for att samla mailadresser till de som ar
intresserade av ditt omrade. Erbjud informationsbrev, tipsbrev, gratis e-bdcker eller liknande
som gor att du, i och med att bestkarna bestaller, far deras mailadress. Pa min blogg finns ett
tiotal olika tipsbrev att bestalla och det gor att min mailinglista hela tiden byggs pa och blir
storre och intressantare for varje dag.

Valj vilka sociala medier du ska vara aktiv pa

Facebook ar det storsta sociala natverket i dag med ca 750 miljoner anvandare i varlden. |
Sverige har vi 4,4 miljoner anvéndare. Det ar inte bara ungdomar. 2/3 av anvandarna i Sverige
ar over 30 ar gamla. Satsar du pa att vara aktiv pa Facebook sa bor du forbereda dig pa att
det tar tid. Att bygga upp en sida en gang for alla och sedan lata den vara kan vara mer skadligt
an att inte finnas dar alls. Du bor d& och da publicera nytt material. Helst regelbundet och ju
oftare, desto battre. Facebook &r ett bra stalle for att testa idéer och skaffa recensioner och
omddmen. Akta dig for att se Facebook som en ensidig saljkanal. Du bor i stallet stalla fragor,
komma med forslag, diskutera och forsoka halla en kommunikation igang. Det ar latt for alla
som é&r intresserade av det du héller pA med att ge synpunkter, svara pa andras synpunkter
och kommentera — bade positivt och negativt. Facebook och Linkedin ar utmarkta medier for
att hitta samarbetspartners. Beratta om ditt behov och du kommer direkt att fa forslag pa hur
du kan I6sa det. Jag foljer kontinuerligt nagra grupper pa Facebook och Linkedin och det ar
slaende att se all den hjalp och sa manga goda rad som hela tiden ges. Préva! Du kommer att
bli positivt verraskad.

Skriv debattartiklar

Folj vad som skrivs inom ditt specialomrade, t.ex. genom att anvanda dig av RSS-floden. Haka
pa aktuella fragor, kommentera och for fragan framat, publicera material eller vinklar som inte
kommit ut tidigare, gor egna undersokningar sa att du kan publicera intressanta resultat och
avsluta garna med en tydlig fraga eller uppmaning till nagon ansvarig. Det baddar for en
fortsattning. Aven om din artikel inte leder till n&got just for tillfallet s& har du i debattartikeln
formulerat din standpunkt som kan leda till framtida intressanta kontakter. Debattartiklar for
direkt tanken till att skriva om aktuella fragor och att haka pa moderna trender. Sadana artiklar
ar lattare att fa publicerade men tank pa att vardet pa dina artiklar blir s mycket battre om
innehallet ar hallbart under lang tid framover. Forsok att skriva om sadant som lasare aven vill
lAsa om senare.

Formulerai en eller tvd meningar vad du haller pa med

Tank dig att en journalist fragar dig: Vad haller du pa med? Beskriv dig sjalv och din verksamhet
med sa fa ord som mdgjligt. Jag skulle sdga ungefar sa har om min verksamhet: "Jag skriver
handbdcker med beprévade rad om hur man nar sitt drémjobb. For att halla kostnaderna nere
sa ger jag ut bockerna pa eget forlag.” Detta brukar kallas for att man formulerar sin "hisspitch”.
Forsok att uttrycka det du haller pA med sa att du blir annorlunda och helst unik. Fundera pa
vad det allra viktigaste ar som du vill att folk ska komma ihag nar det géller din verksamhet.
Forenkla din beskrivning av det som gor dig unik!
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Anvand dig av "bench marking”

Jamfor hela tiden din verksamhet med andra. Hur blir du unik, hur kan du bli battre och hur
kan du marknadsfora ditt foretag pa ett battre satt? Se pa dina kollegers erbjudanden, service
och sétt att presentera och hur de betonar olika delar. Men fall inte i gropen att i férsta hand
agna dig at priskonkurrens. Med laga priser kommer du sa smaningom tvingas leverera lag
kvalitet och inte ha rad att utveckla din verksamhet och da kanske du maste halla annu lagre
priser. Du hamnar i en nedatgdende spiral. Ta reda pa hur dina konkurrenter jobbar och gor
det béattre.

Uttryck resultatet av det du erbjuder i siffror

Det mesta som gar att mata och uttrycka i enkla siffror ar latt att kommunicera och latt for dina
kunder att komma ihag. En inredare som jobbar med styling infor en férsaljning av en bostad
kan ha svart att beskriva sina tjanster med avseende pa farg, form, material och design. Det
ar mycket battre om man kan uttrycka resultatet i siffror, t.ex. pa foljande satt: "Sedan vart
foretag genomforde en forandring av en villa i Uppsala sa kunde maklaren salja villan for ett
pris som var 15 % hogre an vad man trodde fran borjan.” "Genom att vart foretag har speciella
avtal med leverantorer av material sa blir kostnaderna 20 % lagre for vara kunder.”

Testa — det ar latt att gora

Om du planerar att skicka ut ett marknadsféringsmaterial om din nya verksamhet, lansera en
ny tjanst eller produkt finns det i dag goda mdjligheter att via Internet, sociala medier och e-
post testa, mata och korrigera innan du satsar for mycket pengar och tid pa nagot nytt. Jag ar
med i nagra grupper pa Facebook dar denna metod anvands flitigt, t.ex. gruppen ”"Startitup
2012” som just ar till for att diskutera, testa och diskutera nya affarsidéer. Man skickar ut en
testballong och far pa ett enkelt satt kommentarer och synpunkter. Pa LinkedIn finns
motsvarande grupper, t.ex.”On Start Ups”, "Entrepreneurs & Small Business”, "Big Ideas &
Innovation” m. fl.

Lar dig att skriva effektiva pressmeddelanden

Det finns bra mallar att hamta gratis pa natet, anvand dem. Formulera en slagkraftig rubrik,
bdrja texten med en sammanfattning av ditt budskap, ge lankar till bilder med fri publicering
som du har i din hemsidas bildarkiv och lagg ut ditt pressmeddelande pa din hemsida/blogg
samtidigt som det skickas ut. Aven om du inte far din nyhet publicerad s& ar det nyttigt att
skriva pressmeddelanden. Det tvingar dig att formulera ditt viktigaste budskap kortfattat och
det gor att du maste fundera igenom kloka svar pa kritiska fragor som kan komma fran
journalist.

GoOr en publiceringsplan

Samla pa underlag for debattartiklar, tank igenom kommande &arshogtider, kommande
handelser och avgérande beslut som paverkar ditt specialomrade. Skriv in i din kalender i
datorn nér du ska forbereda dig och kanske gora research eller en undersékning infér en
intressant publicering. Att vara ute oplanerat i sista stunden brukar inte fungera sarskilt bra.
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Utnyttja att ditt féretag ar litet och att du agerar lokalt

Aven sma foretag som jobbar hemifran kan f& bra publicitet — kanske just pga. att de &r sma.
Om du har det lilla féretaget som utmanar det stora med battre produkter, battre service eller
battre information sa ar det intressant nyhetsstoff for media. Det finns alltid ett intresse for
"underdogs” och entreprendrer som vagar slass underifran med knappa resurser. Detta kan
du dra stor nytta av. Folk ar ofta intresserade av vad som hander i den omedelbara narheten.
Se till att ditt foretag finns med pa Google Maps, skriv artiklar om hur din verksamhet agerar
pa det lokala planet och se till att du haller féredrag i de lokala féreningarna, pa ortens Rotary,
i de skolor som ligger nara osv.

Storytelling har blivit alltmer populart

Beratta historien om hur du borjade och vilka, kanske komiska, handelser du fatt vara med om
i samband med att du satte igang ditt foretag hemma. Gor historieberéattelsen rolig och
underhdllande sa att dina ahorare eller lasare lockas till att beratta den vidare for andra.
Historien om hur Steve Jobs startade i ett enkelt garage for att s smaningom bygga upp ett
av varldens mest inflytelserika och lonsamma foretag ar valkand. Sadant gillar folk att hora
och darfor beréattas denna story om och om igen.

Uppfinn inte hjulet en gang till

Du behover inte hitta pa metoder att marknadsféra ditt foretag. Kolla hur féretag gor inom
andra branscher &n den dér du sjélv jobbar och se vad du kan lara dig av det. L&dgg marke till
att manga foretag i dag rekryterar nya medarbetare fran helt andra branscher. Det sker helt
medvetet for att just fa erfarenheterna av hur den andra branschen lyckats sa bra. Det finns
manga satt att skaffa kunder. Med tillrackligt originella forslag, med brainstorming tillsammans
med andra och med inspiration fran icke-konkurrerande branscher kan du ta fram idéer som
folk kommer att prata om. Det &r den basta formen av marknadsféring och dessutom ar den i
huvudsak gratis.
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R&ad 3: S& blir din hemmaverksamhet lénsam

Om du startar en hemmaverksamhet &r det viktigt att du haller isar din privata ekonomi fran
den som har att gbra med din verksamhet. Detta galler all féretagsamhet men risken att man
slarvar med detta ar stérre nar man jobbar hemifran. Driver du din verksamhet i ett aktiebolag
ar det ett absolut krav.

Det galler att du forsoker halla isar ditt privatliv och din verksamhet pa flera satt. Forsok att
halla tydliga tidsgranser s att du har strikta arbetstimmar och annan tid for traning och motion
och forsok aven att prioritera rétt mellan olika arbetsuppgifter.

Det basta ar om du dessutom har mdjlighet att skilja mellan arbetsrum/arbetsytor och resten
av din bostad sa tydligt som mdjligt. Idealet &r om du kan planera och organisera ditt arbetsrum
med tillrackliga arbetsytor, ratt och effektiv utrustning, ordning pa parmar och dokument och
en tydlig struktur for dina mappar i datorn. Och samtidigt ordna en separat yta for tr&ning och
motion med den traningsutrustning du behdver.

For min egen del har jag dessutom infort en rutin for att kontrollera mig sjalv. Jag brukar fraga
mig sjalv varje kvall om jag gjort det jag foresatte mig att gora idag - bade med avseende pa
jobb och tréaning. Om inte - hur ska jag andra mitt dagsprogram sa att jag battre nar den balans
som jag efterstravar?

Med en val genomtéankt planering kommer du vinna mycket, bade i frdiga om effektivitet,
trevnad och minskad stress.

Lar dig att gbra en budget for din verksamhet, dvs. hur du tror att inkomster och utgifter grovt
kommer att bli under ett ar framat. Om du gor det till en vana att budgetera sa ar det faktiskt
ratt kul att bade goéra en budget och sedan félja den kontinuerligt. Skriv sbkorden "gratis
budgetmall féretag” pa Google och du kommer fa fram ett flertal olika mallar att utga ifran.

Det ar nédvandigt att du tar ratt betalt for de tjanster eller de varor som du levererar. Om du
konkurrerar genom att dumpa dina priser sa kommer du inte ha rad att utveckla dig sjalv och
ditt foretag. D& kommer du inte kunna leverera tillracklig kvalitet och du tvingas kanske i
kommande affarer att ta &nnu mindre betalt. Du hamnar i en nedatgaende spiral.

Satsa i stéllet pa en uppatgaende spiral. Om du tar tillrackligt betalt for dina tjanster eller varor
kommer du kunna bygga pa din kunskap sa att du kan ta annu battre betalt och fortsatta din
utveckling sa att du verkligen blir professionell i din hemmaverksamhet.
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Sa kan du ta betalt for tjanster

Om du startar ett foretag dar du saljer tjanster finns det manga olika satt att ta betalt. Manga
tycker att det &r obekvamt att diskutera priser och ta betalt fér de tjanster man levererar. Har
foljer sju olika satt och du kan naturligtvis kombinera flera olika séatt.

1. Lopande rakning, dvs. ett visst arvode per timme eller per dag. Utdver detta
arvode tillkommer kostnaderna fér de utlagg som du gor. Utlaggen kan avse resekostnader,
traktamente, kopieringskostnader eller tryckkostnader for mangfaldigande av rapporter etc.
Vidare tillkommer moms, mervardesskatt, uppe pa alltsammans.

2. Fast pris for din insats innebar att du far betalt med en klumpsumma for ditt
arbete. Denna form brukar man anvanda da tjansteuppdraget gar att precisera relativt val.
Manga bestallare gillar det har sattet att betala. Bestallaren tar ingen risk och ser genom detta
aven ett satt att halla styr pa sin egen organisation s att inte diskussionerna om olika alternativ
pagar for lange. Om du har mdjlighet att ge ett fast pris sa ger det ett professionellt intryck
vilket kan leda till mer uppdrag.

3. Lopande rakning med tak. Metoden innebar att du far betalt per timme eller per
dag upp till ett pa forhand éverenskommet takpris. Detta ar for dig, som levererar tjiansten, det
samsta alternativet. Du kan forlora om dina kostnader hamnar ovanfér "taket” men du har inget
att vinna om du ar sa skicklig att du hamnar under.

4, Loépande rakning med budgetpris. Uppdragsgivaren kan begara ett s.k.
budgetpris. Risken med denna metod ar att den som levererar tjansten ofta uppfattar termen
"budgetpris” som en ungefarlig kostnadsuppskattning medan uppdragsgivaren menar att det
ar en budget som inte far 6verskridas. Om man anvander sig av denna metod ar det viktigt att
bada parter ar tydliga med vad man lagger in i begreppet.

5. ”Success fee” kan anvandas i de fall dar resultatet av en tjanst gar att mata. |
dessa fall kan arvodet besta av ett ordinart arvode plus ett extra arvode om métresultaten visar
att man natt eller, annu battre, Overtraffat ett pa forhand definierat mal. Denna form
forekommer bland maklare, finansradgivare, séaljkonsulter m.fl.

6. Lon plus procentuellt paslag. Metoden innebar att den som levererar tjansten
informerar bestéllaren om vilken 16n han eller hon har och pa lénen per timme laggs ett
procentuellt paslag. Denna metod anses numera av de flesta som forlegad.

7. Incitament eller bonus av olika slag. Det finns manga olika sadana metoder
och har ar uppfinningsrikedomen stor. Ett satt kan vara att om ett projekts slutkostnad hamnar
under uppsatt budget sa delar den som levererat tjansten och uppdragsgivaren pa skillnaden.
Om slutkostnaden dverstiger budget, sa star man gemensamt for forlusten i proportioner som
man kommit 6verens om innan man satte igang.

Den framsta anledningen att jag presenterar denna lista ar att du ska kunna vara flexibel i
diskussionerna med en kund. Nagra av metoderna skapar dessutom en relation mellan kund
och konsult dar bada kan bli vinnare.

15



Att ta betalt for varor

Ett enkelt sétt att forsta och resonera kring prisséttning av varor ar att beskriva de fyra delarna
som ett pris bestar av:

Din egen I6n
Indirekta kostnader
Direkta kostnader
Vinst

Din egen 16n bestammer du sjalv som egen féretagare. Du kanske véljer att ta ut en blygsam
I6n, eller ingen 16n alls, nar du startar foretaget for att senare, nar méjligheten finns, successivt
hoja ditt uttag sa att du far en rimlig eller férhoppningsvis bra lon.

Indirekta kostnader ar de kostnader som ditt foretag har att bara oberoende av om du goér
nagra affarer eller inte. Exempel pa sadana kostnader ar:

Datorer, printers, kopieringsmaskiner, telefoner, mobiler o. liknande
Kontorsinredning och nédvandig kontorsutrustning

Domaén- och webbhotelltjanster

Ovriga marknadsféringskostnader

Trycksaker

Resekostnader for marknadsforing och 6vrigt som inte har att géra med nagot specifikt
uppdrag

El, vatten- och telefonabonnemang

Tidningar, tidskrifter, facklitteratur

Forsakringar

Licenser

Reparation och underhall av lokaler, inredning och utrustning

Listan ar lang och det géller att du tar ut ett pris som tacker samtliga dessa kostnader. Det
finns en tendens bland manga smaféretagare att man inte ser, eller kanske inte vill se, alla
dessa kostnader vilket gor att man riskerar att satta for laga priser for sina produkter som man
levererar till sina kunder.

Samtidigt &r det viktigt att halla dessa kostnader nere sa mycket som mojligt eftersom de inte
ger nagon direkt intakt. Har kommer nagra tips och rad att tanka pa:

e Jamfor priser pa alla ldpande kostnader som t.ex. telefoni pa sajter som t.ex.
www.compricer.se

e Hall nere dina marknadsforingskostnader. | det férra avsnittet om marknadsforing finns
15 tips hur du kan skéta din marknadsforing gratis eller nastan gratis.

Direkta kostnader ar de som ar direkt kopplade till din leverans av en vara eller en tjanst.
Exempel pa sadana kostnader kan vara:

Material som ingar i varan eller som &r nédvandig for att utfora tjansten
Resor i samband med att du levererar varan eller tjansten

Tid fér moten med din kund

Lopande kostnader for det specifika uppdraget

Har galler samma som for de indirekta kostnaderna, dels att du tar tillrackligt betalt sa att dessa
kostnader tacks, dels att du pa alla satt haller nere kostnaderna sa mycket som mojligt.
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Nagra naturliga rad:

e Tainkonkurrerande anbud pa det material och arbetskostnader som ingar i din produkt
e Samordna resor eller undvik dem genom att leverera pa annat satt, med post, bud eller
via internet

Vinsten ar det belopp som du ska lagga pa for att du sjalv och ditt foretag ska kunna utvecklas.
Om du under lang tid tar for lite betalt kommer du tvingas jobba fler timmar per dygn for lagre
ersattning. Risken for stress ar uppenbar och detta ar en linje som i langden inte ar hallbar.

Fakturera snabbt och enligt din egen rutin

Det kan ta lang tid mellan att du levererar en vara eller utfor en tjanst och till den dag da du
har pengarna pa ditt konto. Du kanske sjalv har lagt ut pengar i samband med inkép av varan
och sa far du vanta lange pa att fa betalt fran kunden. Man kan saga att ditt foretag tvingas
fungera som bank som lanar ut pengar till din kund rantefritt.

Det ar viktigt att du skapar dig en bra rutin for hur du fakturerar snabbt och ofta. Nar jag saljer
mina bocker skickar jag med en faktura i den bok som jag levererar. Varan och fakturan
kommer darmed pa en gang.

Nar jag jobbar som konsult kan jag valja mellan att fakturera regelbundet, t.ex. en eller tva
ganger i manaden eller att fakturera nar en etapp inom konsultjobbet &r klart. De olika
metoderna har for- och nackdelar — det viktigaste ar att du har en rutin fér din fakturering som
fungerar.

Du kan fakturera med pappersfakturor som du skickar med vanlig post eller med elektroniska
fakturor. Dina fakturor maste innehalla de uppgifter som framgar av listan har nedanfor.
Anvand dig av de mallar for fakturering som finns att ladda ner gratis pa natet. | dessa mallar
framgar vad som ska ingd i en korrekt faktura. Det ar en hel del men nar du val skrivit din férsta
faktura behover du bara andra lite i datorn nér du skriver ytterligare fakturor.

De uppgifter som maste vara med ar:

1. Fran vem? Ditt foretags namn och adress, uppgift om foretaget innehar F-skattesedel
samt ditt foretags momsregistreringsnummer. Det ar dven bra att pa fakturan ha med
foretagets telefonnummer, samt plusgiro- och/eller bankgironummer. Levererar du till
kunder utanfor Sverige sa bor fakturan aven innehalla uppgifter som kunden behover
for att kunna betala fran annat land, dvs. ev. speciellt bankkontonummer, IBAN och
BIC-kod (SWIFT-adress).

2. Till vem? Kundens fullstindiga namn och adress. Det &r viktigt att du skriver ratt
kundnamn sd att fakturan blir ett korrekt underlag i bade ditt foretags och kundens
bokfdring.

3. Fakturadatum: Ange vilket datum som fakturan skrivs ut.

4. Betalningsdatum: Det &r viktigt att du anger nar sista dagen for betalning ar och vad
som hander om betalning inte sker i tid, t.ex. uppgifter om dréjsmalsranta, ersattning
for paminnelse och inkassokostnader. Anvand inte betalningstider som ar langre an 30
dagar, valj snarare en kortare period.

5. Fakturanummer: Alla fakturor maste ha ett nummer sa att de gar latt att hitta i
efterhand och for att underlatta ordningen i bokféringen. Tank ut ett listigt system hur
du numrerar dina fakturor. Nar jag levererar bocker med faktura sa kan jag och min
redovisningskonsult genom att titta pa fakturanumret direkt se nar fakturan skickades
och vilken av mina bdcker fakturan galler.

17



6. Vad fakturan avser: De flesta kunder vill kunna se och forsta vad fakturan avser.
Darfor bor den vara tillrackligt detaljerad. Om du saljer tjanster pa s.k. “I6pande rakning”
bor det framga av fakturan hur manga timmar tjansten avser och pris per timme samt
ev. utlagg. Saljer du varor ska det framga av fakturan antal, pris per styck och nar
varorna levererades.

7. Belopp: Den totala summan som kunden ska betala. Det ska tydligt framga hur stor
momsen ar bade i kronor och i procent (25, 12 eller 6 %).

Om du skriver ett kassakvitto i stéllet for en faktura ska detta huvudsakligen innehalla samma
uppgifter. Du kan képa blanketter for kassakvitton i vilkken pappershandel som helst.

Tre satt att sanka din skatt

Det finns féljande satt for dig som foretagare att minska din skatt

¢ GOr maximala och korrekta avdrag
e Taut’ratt” 16n till dig sjalv
e Skjut pa beskattningen

18



Gor maximala och korrekta avdrag

Det ar konstigt! Nar folk pratar med mig om att starta eget sa kommer ofta fragan om vilka
kostnader man kan dra av i sitt foretag. Ar vi svenskar s inriktade pa att slippa betala skatt att
ett av huvudskalen for att starta eget foretag ar att gora avdrag pa skatten? Jag hoppas
verkligen inte det. Starta ett eget foretag ska man gora av helt andra skal.

Det finns manga mdjligheter att dra av kostnader i din deklaration som du naturligtvis ska
anvanda dig av. Reglerna kring detta ar manga. Vissa kostnader kan du dra av helt och andra
upp till ett faststéllt maxbelopp. For vissa avdrag finns det schablonvarden som du kan dra av,
for investeringar galler att du far fordela avdraget under flera ar och vissa kostnader kan du
inte dra av alls. Jag rekommenderar att du gar in pa Skatteverkets "avdragslexikon” for att kolla
vad som gaéller i just ditt fall.

Har kommer en checklista pa olika kostnader som du bor kolla om du kan dra av i just ditt
foretag:

Arbetsresor

Arbetsrum i bostaden

Bilkostnader

Datorer, printers, kopieringsmaskiner, telefoner, mobiler o. liknande
Deklarationshjalp m.m.

Domaén- och webbhotelltjanster

Egenavgifter

El, vatten- och telefonabonnemang

Forsakringar

Gavor

Inventarier

Kontorsinredning och kontorsutrustning

Licenser

Kostnader for ett specifikt uppdrag eller for en viss vara
Marknadsféringskostnader

Material som ingar i varan eller som &ar nodvandig for att utfora en viss tjanst
Motion och friskvard

Representation

Resor, andra an arbetsresor

Rantor

Sjuk- och halsovard

Sponsring

Tid for moten med din kund

Tidningar, tidskrifter, facklitteratur

Trycksaker

Underskott

Utbildningskostnader

Utgifter innan verksamheten har kommit igang

Det ar naturligtvis dumt att inte utnyttja dessa mojligheter.
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Ta ut "ratt” Ion till dig sjalv

Driver du ditt foretag i form av aktiebolag kan du sjalv bestdmma hur mycket I16n bolaget ska
betala ut till dig som privatperson. Om du lagger din |6n nara brytpunkten for statlig skatt och
dessutom beslutar att ta ut en viss del som utdelning sé kan du darigenom minska det totala
skatteuttaget.

s

Skjut pa skatten

Driver du ditt féretag i form av enskild firma eller handelsbolag finns det ett annat sétt att reglera
hur mycket du tar ut som egen inkomst. Nar du i slutet av verksamhetsaret ser hur resultatet
har blivit kan du i deklarationen avsatta en del av vinsten till periodiserings- eller
expansionsfond.

Vad ar da det?

Periodiseringsfond

Du kan skjuta upp skatten inom alla olika féretagsformer. Driver du enskild firma eller
handelsbolag kan du sétta av upp till 30 % till en s.k. periodiseringsfond och om du driver ett
aktiebolag kan du satta av upp till 25 %. Du kan sedan skjuta pa skatten ar efter ar upp till max
6 ar.

De pengar som du pa det sattet satter av kan du anvanda i foretaget som du sjalv vill. De
behover inte sitta bundna pa nagot speciellt satt. For enskild firma och handelsbolag &r denna
avsattning dessutom rantefri.

Expansionsfond

Det finns &ven en annan majlighet att skjuta skatten framfor sig om du driver ditt foretag i form
av enskild firma eller handelsbolag. Du kan satta av ytterligare pengar till en expansionsfond i
vilken du betalar en lagre skatt &n om du inte gor denna avsattning. Sedan kan du valja vilket
ar du tar upp pengarna till full beskattning.

Dessa bada mojligheter ger lonsamma och lagliga méjligheter att minska din totala skatt.

Det galler att du, eller den person som du har som ekonomisk radgivare, tar hansyn till
brytpunkten for statlig skatt, att den 16n som du tar ut &r i lamplig storlek med tanke pa din
sjukpenning, féréldrapenning, barnledighetsersattning och avsattningar till din pension och att
du har pengar den dag som den verkliga skatten ska betalas.

20



Rad 4: Akta dig for denna typ av hemmaverksamhet

Intresset okar fran manga att jobba hemifran pa deltid eller heltid. Med detta foljer tyvarr ocksa
att bluffsaljarna ser denna malgrupp som intressant. Googla med sékorden "tjana pengar pa
natet” och "snabba pengar” och du far 6ver en miljon traffar.

Manga ar seribsa men nagra ar oseridsa och bara ute efter att ta dina pengar. Har har du atta
tydliga varningssignaler:

1.

2.

© N

Erbjudanden i stil med "Tjana 4000:- om dagen” och "tjana pengar inom 30 minuter” ar
uppenbara varningstecken.

Dra 6ronen at dig om erbjudandet helt enkelt verkar vara for bra, dvs. orimligt
formanligt.

Ofta innehaller den har typen av erbjudanden vaga beskrivningar. Du far reda pa hur
mycket pengar du kommer att tjana men inte hur. Dags att dra 6ronen at sig!
Webbsidan dar erbjudandet gors innehaller inga uppgifter om adress, telefonnummer
eller kontaktpersoner. Om det finns telefonnummer kolla detta pa Eniro. Om det ar ett
hemligt nummer var skeptisk.

Referenser i samband med denna typ av erbjudanden &ar inte mycket varda. Man ser
ibland olika namn pa ett och samma foto pa en person som uttalar sig positivt om olika
produkter.

Googla pa foretagets namn eller produkt och du kommer med all sannolikhet hitta
inlagg fran missnojda kunder om det finns sadana. For att kolla om ett erbjudande &ar
seriost eller inte ar natet i dag en fantastisk kélla. Om du vill kolla féretaget xx kan du
skriva in sékorden "xx bluff’”, "xx se upp”, "xx lockpriser” etc. Ar det ett utlandskt féretag
brukar "xx scam” fungera som koll.

Dalig svenska kan faktiskt ocksa vara en varningssignal.

Du bor ocksa kolla pa Konsumentverkets varningar, Allmanna Reklamationsnamnden,
Ratsit, Knyt (Konsumentkraft), forenadebolag.se/varningslistan och svenskhandel-
varningslistan.
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Steg Il: Sa hittar du en egen unik affarsidé

Rad 5: Nya foretag startas pa tva satt

Ga& inte och vanta pa att "den stora fantastiska idén” plotsligt ska dimpa ner fran ovan. Att hitta
en ny affarsidé ar ofta ett malmedvetet och strukturerat jobb dar man jobbar sig fram steg for
steg — ndgot som denna bok handlar om.

Tank inte heller for mycket i borjan pa att hitta en idé som du tror att en affarsangel eller annan
finansiar kan tankas satsa pa. Det finns s& manga olika sétt att finansiera goda idéer sa lat det
bli en praktisk frdga som du tar tag i senare.

Enkelt uttryckt kan man saga att nya foretag startas pa tva satt.

Det ena sattet ar att man har en idé. Man har ndgot som man tror sa mycket pa att man tycker
att idén ar vard att satsa pa. Du kanske jobbar pa ett foretag dar ett visst behov uppstar. Du
presenterar ett forslag for foretagsledningen som gar ut pa att utveckla en tanke for att
tillfredsstalla behovet men foretagsledningen har andra prioriteringar och vill inte satsa pa detta
just nu. Du tar, med foretagsledningens goda minne, idén med dig och startar ett eget foretag
baserat pa det behov som du har upptackt. Din forsta kund kanske blir din tidigare
arbetsgivare. Utgangspunkten for det nya féretaget ar alltsa att du har en idé.

Det andra sattet att starta foretag ar att nagon sager: "Jag vill starta ett féretag men jag vet
annu inte vad foretaget ska jobba med”. Du kanske har en ungefarlig tanke om vilken bransch
du vill jobba inom men du har &nnu ingen utvecklad affarsidé som ar vard att satsa pa. Om du
hor till denna kategori s& befinner du dig i en grupp som véaxer. Det finns manga som har ett
jobb som de inte trivs med. Det finns manga som skulle féredra att jobba hemifran med ett
eget foretag och det finns manga som inte far den anstéllning eller den skjuts i karriaren som
de skulle vilja ha.

En foretagare ar ofta en person som har formagan att hitta mojligheter och valja ut de basta
idéerna och dessutom viljan att driva de mest lovande idéerna vidare. En foretagare maste ha
modet att préva och inte vara radd for att misslyckas. Man lar sig pa sina misstag om man ser
misslyckandena som experiment. De mest framgangsrika foretagarna har i allmanhet gjort
massor av misslyckanden innan de hittat de ratta idéerna. Dessa misslyckanden far man sallan
hora talas om men de finns i de flesta fall. Thomas Edison, som bl.a. uppfann glédlampan, lar
ha sagt: Jag har inte misslyckats — jag har bara upptackt 10000 satt som inte fungerar”.

Det viktigaste for den som vill hitta sin affarsidé ar att veta var man ska leta. Oppna ditt sinne
for idéer fran alla sektorer och branscher. Var 6ppen fér massor av intryck och uppkast i borjan.
Da ar chanserna storre att du kommer att lyckas. Hall 6gonen dppna overallt — pa handelser,
butiker och webbplatser som du besdker. Din affarsidé kanske ligger mycket narmare an du
tror.

Leta problem och forsék komma pa losningar pa dessa problem. Leta efter befintliga produkter
och tjanster som folk klagar pa. Om du hittar en idé som du inte klarar av sjalv - sk samarbete
med andra. Ju mer obunden och 6ppen du ar nér du letar, desto stérre chans har du att lyckas.

Gor det till en vana att standigt sbka efter mojligheter och férsék rékna ut hur du skulle kunna
skapa en verksamhet av dessa mdjligheter. Se till att du traffar branschfolk, stall ratt fragor,
traffa folk som téanker som du och som kan hjélpa dig att driva dina idéer vidare. Om du hor
talas om nagon som har kunskap inom det omrade som intresserar dig, tveka inte ta kontakt
for att be om hans eller hennes asikter om dina idéer.

Du bor ocksa lasa sa mycket som mgjligt om den bransch som intresserar dig. Lar dig mycket
om konkurrenterna, marknadens storlek, trender i branschen och vilka sétt som finns att ndrma
sig marknaden. Forsok hitta olika satt att fa vanner och kolleger engagerade och "bolla” idéer
med varandra for att hitta nya tankar, forfina tidigare idéer och gora dina idéer battre.
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Tareda pa vad som fungerar och vad som inte fungerar inom en viss bransch. Vem gér samma
sak som du funderar pa eller vem gor nastan samma sak? Studera hur de lyckas eller
misslyckas. Vad klagar kunderna pa? Hur kan du forbattra det som redan finns pa marknaden?

Alla stora foretag som vi ser omkring oss har utvecklats 6ver en tid - ofta under en lang tid.
Manga affarsidéer har korts som prov under flera ar innan det har varit dags att presentera
dem for allmanheten.

Var oradd, testa och se eventuella misslyckanden som experiment!

Manga entreprenorer har borjat med att I6sa enkla problem. Medan de arbetar pa dessa sma
problem, borjar de forstd marknaden och hittar da ledtrddar som kan ge nya idéer, tjanster
eller produkter. Detta handlar denna bok om.

R&d 6: S& dkar du din kreativitet

Jag har réknat ut nagon gang att jag deltagit i ca 1000 konferenser och seminarier. Manga av
dessa har haft som syfte att fa fram nya idéer och andra satt att [6sa uppkomna problem eller
behov. Som VD i ett foretag med 6ver 2000 personer blir det helt enkelt en massa konferenser,
interna inom féretaget och externa med kunder och andra. Darefter har jag varit knuten till ett
managementkonsultféretag som har som ett av sina arbetsverktyg att driva diskussions- och
forandringsprocesser just i form av konferenser och seminarier. Jag har sjalv ansvarat for en
del av dessa och jag har deltagit i ett stort antal dar andra har haft ansvaret.

Detta har gett mig anledning och mdjlighet att tdnka efter vad det verkligen ar som gor att
ledning och deltagare anser att man varit kreativ pa en konferens. Vad ar det som gor att man
efterat kanner att man natt uppstallda mal nar det galler konferensens innehall, samtidigt som
deltagarna matt bra, bade fysiskt och psykiskt? Jag tror att det handlar om

Tydliga resultatmal

Tidsplanering

Kostens betydelse

Behovet av att réra pa sig for att bli kreativ
Brainstorming och minneskartor

Till sist — man maste ha kul!

Jag kommenterar dessa punkter i detta och de kommande avsnitten.

Tydliga resultatmal

Steg nummer ett for att vara kreativ och effektiv ar att fran borjan faststalla ett 6nskat resultat.
Vet man inte vart man vill, s vet man inte vilken vag man skall ga.

Hjarnan fungerar bast om vi har bade kort- och langsiktiga mal. Det &ar bara genom tydligt
formulerade mal som vi kan halla koncentrationen uppe och tycka att det ar roligt. Det géller
bade nar man jobbar i grupp och nar man jobbar ensam.

Ett exempel kan vara: "Resultatet av min brainstorming skall vara att nar jag ar klar ska jag ha
fatt fram minst 10 st tinkbara affarsidéer som jag kan vélja emellan sd att jag kan salla ut tva
realistiska idéer som jag forfinar och jobbar vidare med”.
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Tidsplanering

Det ar viktigt att genom klok tidsplanering utnyttja de mest produktiva perioderna pa dagen pa
basta mojliga satt.

Vi vet alla att vi behdver pauser nar vi skall vara kreativa. Redan i skolan hade vi raster med
jamna mellanrum. Dar fick vi lara oss att det gallde att stalla sig upp, réra pa sig, lamna
klassrummet for en annan miljé och helst komma ut pa rasterna for att fa lite frisk luft.

Men hur manga av oss ar det inte som springer i ett upptrissat arbetstempo pa jobbet plus alla
mojliga aktiviteter efter jobbet, krav fran familjen etc. utan att vi ger oss tid att ta de viktiga
pauserna? Och hur manga av oss har inte varit med om att lyssna till nAgon féredragshallare
som blir sa fascinerad av sitt eget amne att han eller hon helt glommer bort tiden och darmed
behovet av pauser.

Kostens betydelse for kreativiteten

Den mat vi ater har stor inverkan pa var kreativitet. Det torde for de allra flesta vara en
sjalvklarhet. Kunskapen och det allmanna medvetandet om vad ratt kost innebér 6kar alltmer
i samhallet. Samtidigt har vi en ny generation dar alltfor manga vuxit upp pa skrapmat som nu
ar de som skall lara sig mycket och vara kreativa. | den nya generationen &r det manga som
ser maten som nagot man kastar i sig for att fylla magen.

Det finns flera profeter inom kostlara sa lat oss forsoka dra nagra slutsatser fran olika kallor
med avseende pa tkad kreativitet.

At minst tre ganger per dag. Se till att du far regelbundna intervaller mellan maltiderna. D&
fungerar matsmaltningen bast.

At inte for mycket. D& behdvs det mer energi for att smélta maten. Den energin tas bl. a. fran
hjarnan!

Borja maltiderna med frukt eller gronsaker.

Om man far for lite protein minskar minnesfunktionen, uppfattningsformagan blir samre,
humoret sviktar och man kan bli extremt trott.

Aven okat fettintag medfér samre minnesfunktion, koncentrationssvarigheter, 6kad trotthet
efter maltiderna, forandringar i humoret och kan t.o.m. innebara oskarp syn.

Om man ater for mycket socker ar risken stor for irritation, utmattning, huvudvark, sémnléshet,
insomningsbesvar, svangningar i humoret, oro, obefogad angslan och mental forvirring.
Undantag ar det naturliga sockret i druvsocker, frukt och bar.

Se till att du far en bred variation av proteiner, fetter och kolhydrater. At mycket fibrer,
gronsaker och frukt.

Det ar vasentligt att dricka mycket vatten. Vatten ar nddvandigt for att transportera viktiga
naringsamnen genom kroppen och det maste ske for att vi ska kunna bygga upp olika organ.

For att oka forutsattningarna for en okad kreativitet bor man tanka pa att ta sig tid for
maltiderna. Undvik jakt och stress. Njut av maten — det framjar matsmaltningen.

(Kalla: Wilhelmsson Peter: "Friskare liv”)
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Ror pa dig —da blir du mer kreativ

Steve Jobs, numera avliden och tidigare VD for Apple var kand bl. a. for att han holl
regelbundna promenadmoten. Han insag att promenader gav mycket mer inspiration an att
sitta runt ett sammantradesbord. Facebooks grundare Mark Zuckerberg och Twitters grundare,
Jack Dorsey, har samma syn pa sambandet motion — kreativitet och har foljt Steve Jobs’
exempel.

| Sverige har bl. a. Solna kommun satsat pA samma tanke. P& kommunens hemsida finns en
s.k. "Walk and talk-guide fér Solna”. Dar uppmanar man alla att genomféra méten i samband
med en promenad!

Att genomféra gaende méten ar bra for kreativiteten, halsan och for att fatta kloka beslut. Om
ni ar ett mindre sallskap pa upp till fem personer passar "Walk and talk” ypperligt. Vill man
dokumentera idéer och beslut under motet sd kan man gora det med inspelningsfunktionen pa
en smarttelefon.

Guiden for Solna kommuns “walk-and-talk- guide” har tagits fram av Ellen Gustavsson
Segerhag, leg. sjukskoterska och Mai-Lis Hellenius, professor och Overlakare, bada
vid Institutionen for medicin Solna.

S& ga ut och ta en promenad - ensam eller ihop med andra - for att 6ka kreativiteten. Det ar
ett utmarkt satt for brainstorming.

Anvénd dig av brainstorming

Ett satt att komma pa vilken idé som du ska satsa pa for din hemmaverksamhet &r att du sjalv
eller ihop med ett fatal andra personer klacker s manga idéer som mojligt och darefter valjer
ut en eller nagra idéer som du gar vidare med. Denna process brukar kallas brainstorming och
for att vara framgangsrik med att fa fram nya idéer pa det séattet i grupp brukar man stalla upp
vissa enkla regler:

Lat tankarna I6pa fritt utan avbrott.

e Kiritisera inte andras idéer under sjalva brainstormingen.
Uppmuntra all form av spontanitet. Utgdngspunkten ar att alla idéer &r bra idéer. En idé
som inte verkar bra kan kanske utvecklas till en lysande idé.

e Mangden idéer ar viktig, da det ofta genererar kvalitet.

¢ Alla deltagare uppmuntras att utveckla och forbéattra varandras idéer.
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Detta galler i forsta hand vid brainstorming i grupp men du kan tanka pa motsvarande satt om
du agnar dig at brainstorming ensam. Dela upp ditt tankande i en forsta del dar du bara skriver
ner alla idéer du far, hur tokiga de an ar. | nasta del av ditt tankande fortsatter du mad all salla
bort de mest omdgjliga och forbattra de som kanns nagot sanar rimliga.

Anteckna alla dina idéer i minneskartor

I en del av den litteratur som handlar om kreativitet beskrivs en anteckningsteknik som kallas
"mind mapping” eller minneskartor. Det ar ett effektivt verktyg att anvanda nar man haller pa
med brainstorming.

Det ar en vél beprovad teknik som utvecklar den egna kreativiteten. Vill du veta mer om denna
teknik s& finns det en utmarkt hemsida http://www.mindmapping.com/sv/. Skriver du dessutom
in sokordet "mind map” i en s6kmotor i datorn sa far du nastan 20 miljoner traffar. Jag
rekommenderar att du sétter dig in i hur du kan anvanda dig av denna metod nar du ska
komma pa nya idéer.

Se till att du har roligt

Till sist — se till att du har kul nar du forsoker komma pa nya idéer for dig sjalv och den
hemmaverksamhet som du tanker starta. Professor Rolf Ekman, professor i neurokemi vid
Goteborgs universitet formulerade en gang féljande: "Hjarnan maste ha roligt for att ett foretag
skall ma bra. De féretag som forstar vikten av att varda sina medarbetares hjarnor kommer att
ha stora konkurrensférdelar framoéver.” Jag ar 6vertygad om att han har ratt.
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Rad 7: Testa din affarsidé utan att det kostar nagot

Tank dig att du genom din brainstorming och genom att anvanda dig av minneskartor kommer
fram till, 1at oss saga, ett tiotal olika idéer och nu ska du gora en utvardering mellan dessa. Har
kommer fyra metoder att géra en sadan utvardering:

Satt poang

Borja med ett enkelt poangsystem, 1-5. Satt en femma pa de idéer som uppfyller alla dina krav
och en etta pa de som du inte tror kommer fungera och utnyttja hela skalan daremellan. Pa
det sattet kommer du snabbt fa fram en grov gallring och lat oss, som exempel, saga att du
da far fem idéer kvar.

Anvand dig av sociala medier

Starta diskussioner inom olika lampliga grupper pa t.ex. Facebook och Linkedin. Genom att
pa detta satt fa igang tidiga meningsutbyten kan du vardera behovet och din [6sning innan
du spenderar alltfor mycket tid och kanske @ven pengar. Manga foretagare lagger ner alltfor
mycket resurser pa utveckling av sin produkt innan man i véarsta fall finner att behovet inte ar
sa stort som man hoppades. Se till att du far feedback som ger dig en uppfattning huruvida
omvarlden har samma bedémning av det behov som du tror finns. Det basta ar om du kan
fortsatta denna diskussion med dina presumtiva kunder aven efter att du lanserat din produkt.
Det kan leda till att du successivt forfinar din produkt.

Forsok genom detta fa respons pa dina idéer, kritiska synpunkter och nya infallsvinklar som
kan utveckla dina idéer ytterligare. Stall fragor, beratta om bakgrunden till dina idéer, var
generds med att ge information om det problem eller behov som du vill atgarda. D& kommer
du fa manga kommenterar och synpunkter som du férhoppningsvis far anvandning av. Du far
sjalv bedéma hur mycket av din 16sning pa problemet som du ska beratta om med tanke pa
att nagon kan stjala din idé.

Genom att gora utvarderingen mellan olika tankbara idéer pa detta satt far du dessutom nagra
andra fordelar:

Du far tidig kontakt med kunder. Det ar aldrig for tidigt for att starta en dialog med téankbara
kunder, sa lange du inte vilseleder dem om hur langt du kommit i utvecklingen av din produkt.
Bygg ditt varuméarke och skapa signaler som kan leda till forsaljning sa tidigt som mojligt. Det
tar tid att skapa fortroende. Om du kan vinna omvarldens fortroende redan fran boérjan och
svara pa olika fragor pa ett bra satt har du borjan till en intressant kundbas. Var generés med
information och sélj inte for mycket i detta skede.

Du forbattrar din kommunikationsférmaga. Att beskriva ett problem eller behov pa en
hemsida eller blogg ar ett utmarkt satt att trana sin kommunikationsférmaga. Du 6ver dig pa
att beskriva sa att andra forstar. Du lar dig argumenten for och emot din produkt. Du lar dig
kannetecken och lampliga rubriker pa din vara eller tjanst. Ja, du lar dig helt enkelt mycket om
din produkt genom att skriva om den. Att skriva om produkten pa sociala medier ger dig
dessutom idéer om vilka forsaljningskanaler som kan finnas for din vara eller tjanst. Du kanske
aven far vetskap om konkurrenter som du inte kande till. Om din produkt &ar bildméassig —
anvand dig av Slideshare, Pinterest och YouTube. Handlar din produkt pa nagot satt om karriar
eller jobb av olika slag — anvand dig av Linkedin.
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Du kan hitta potentiella partners och medarbetare. Det finns méngder av olika satt att
samarbeta, anlita underentreprendtrer eller anstélla de krafter som du kanske kommer att
behova for din verksamhet i framtiden. Via sociala medier kan du snabbt fa fram intressantare
information &n vad man kan lasa sig till i ett CV. Nar jag skriver eller soker pa LinkedIn och
Facebook kan jag fa reda pd mycket om aktuella personers asikter, varderingar och deras
ambitioner nar det galler att ta tag i svara eller ovantade problem for att I6sa dem.

Google’s sokmotorer kommer att gilla dig. Det tar tid att fa det man skriver att hamna hogt
upp pa Google. Du kommer successivt att lara dig vilka sokord/nyckelord som &r bast att
anvanda. Du far i allmanhet jobba lange for att det du skriver p& ska f& manga och vardefulla
lankar fran andra sidor till den egna sidan. Enbart det ar ett argument for att du bér borja skriva
tidigt om din produkt. Idealet &r att nar du ar fardig for lansering ligger du redan hogt pa Google.

Satt upp en enkel landningssida.

Nar man har ett erbjudande pa en hemsida brukar man lagga upp en s.k. landningssida. Det
ar den sida som man vill att presumtiva kunder ska hamna pa om de ar intresserade av
I6sningen pa ett problem. Pa landningssidan beréattar du om det problem eller behov som du
tror att besdkare och kunder har och du beskriver din I6sning pa det problemet. Du ska ocksa
beskriva varfér man ska valja din losning framfor andra alternativ som kan finnas pa
marknaden.

Om du skapar en sadan landningssida sa ska du naturligtvis forklara att din tjanst eller produkt
inte ar fardigutvecklad annu, men du vill skapa kontakt med de som é&r intresserade av det
aktuella problemet. Erbjud nagot intressant som gor att besokarna ger dig sin e-postadress.
Da kan du senare skapa en diskussion dar du far deras asikter, feedback och synpunkter pa
det du funderar péa att gora. Det blir troligtvis de forsta som kommer att testa din produkt. De
kanske ocksa blir viktiga ambassadorer genom att de kommer att rekommendera din produkt
inom sitt natverk.

Intervjua dina idealkunder

Forsok, genom landningssidan, att skapa en nara kontakt med — lat oss saga 10-15 personer.
Hor av dig till dem och fraga om du far jag stora i ca 10 minuter, och goéra en djupintervju kring
deras aspekter, feedback och deras kommentarer kring det problem som du haller pa att I6sa
eller det behov du ser. Det &r bra att ha 10-15 tankbara intervjupersoner, for nagra kommer
sdga "nej, jag har inte tid nu, du far aterkomma". Intervjuerna kan ske genom att ni traffas om
ni bor nara varandra, eller du kan intervjua via Skype, dar ni kan se varandra pa dataskarmen.
Det ar vardefullt att ha 6gonkontakt under intervjun for da ar det lattare for dig att bedoma om
den du intervjuar verkligen talar sanning och sager vad han eller hon tycker. Hall ronen dppna
efter eventuell kritik som kan finnas, och @ven efter spontana positiva kommentarer som du
kan bygga vidare pa i din marknadsforing.

Tanken med hela den har processen ar att du ska testa dina olika affarsidéer ordentligt innan
du lagger ner tid och pengar och i varsta fall anstéller folk for att utveckla en produkt. Det
storsta misstaget som manga gor ar att starta ett foretag utan nagon reell kunskap om
potentialen for framgang. Du maste ta reda pa om dina presumtiva kunder verkligen har det
problem eller det behov som du tror att de har. Och innebér din l6sning det basta sattet att
I6sa problemet?

Jag rekommenderar att du genomfor de fyra steg som jag beskriver i detta avsnitt. Det tar tid
och energi, men det ar vart besvaret.

28



Rad 8: Gor din affarsplan pa en sida

Manga foretag behover en affarsplan men att ha en alltfor detaljerad plan blir mer och mer
ointressant. Jag har hort féretagare som sager att det enda som ar sakert nar man startar ett
nytt foretag ar att det ar mycket som inte gar som planerat. Du kan utreda och planera hur
mycket du vill, men sa fort du stoter pa nagot du inte forvantar dig pa marknaden, och det
hander hela tiden, s& kommer du tvingas att &ndra din detaljerade plan.

Jag vet att det finns manga som inte haller med mig om detta téankesatt. Men jag har sett sa
manga som stirrar in i sina datorer alldeles for lange for att fila pa "den perfekta affarsplanen”.
Felet ar bara att i de flesta fall blir inte deras fina foretagsidéer verklighet.

Om du soker investerare eller |an behover du ha en detaljerad affarsplan med berakningar av
resultat, vinst och framtida varde pa foretaget. Men om det ar du sjalv eller om ni ar nagra
stycken som tillsammans ska satta igang ett nytt foretag sa ar mitt rad att starta med en mycket
enkel plan.

Det kan ju lata vagat. Min poang ar — slésa inte bort en massa tid i onédan pa att gora en alltfor
detaljerad affarsplan. Det ar viktigare att du verkligen kommer igdng och det med en mycket
enkel handlingsplan, som kanske rent av ryms pa en sida.

Ett av de foretag som jag har varit med om att starta &r i dag stort men startades med en
mycket kortfattad plan. Jag var tidigare VD for ett stort tekniskt konsultféretag. Det hette pa
den tiden VBB (Vattenbyggnadsbyran) och véaxte under min tid fran 1300 till 2500 anstallda.
Foretaget gjorde under nagra ar stora vinster pa utlandsuppdrag — sa stora att det rent av
skulle kunna vara skadligt fér ett konsultféretag att ha dessa pengar i foretaget. Det fanns risk
att konsulterna skulle bli for bekvama och inte jaga in nya uppdrag. En del av vinsten delades
ut till &garna men en del anvande vi for att starta ett nytt foretag, Piren, vars uppgift var att
forvalta en summa pengar pa basta satt.

Affarsplanen, eller handlingsplanen, tackte vid starten inte ens en sida. Vi tillsatte en
professionell styrelse och foretagsledning och sparkade igang. Vi borjade med nagra olika
parallella affarsidéer och provade oss fram men sa smaningom utkristalliserade sig en
framgangsrik affarsinriktning — vi utvecklade kommersiella fastigheter i norra Storstockholm.
Foretaget blev oerhort framgangsrikt och har i dag ca 100 anstallda i Sverige och har gatt ihop
med en stor internationell koncern och har darmed bytt namnMin rekommendation ar: Skriv en
atgardsplan pa max. en sida som &r helt fokuserad pa genomférande och som behandlar fem
punkter:

Beskriv din affarsidé i en mening
Vilket problem ska du l6sa?
Hur ser din 18sning ut?
Varfor ska kunderna vanda sig till ditt féretag med sitt problem och inte till ndgon
annat?
5. Vilka nyckeltal ar viktiga att félja?
Ett satt att illustrera dessa fem punkter ar att se denna bok som en affarsidé. Jag skulle i sa
fall skriva min handlingsplan sa har:

PwONPE

Handlingsplan for boken “Jobba hemifran — sd har hittar du din egen unika och
[6nsamma affarsidé”

1. Beskriv din affarsidé i en mening
Jag sammanstaller egna och andras erfarenheter av hur man steg for steg hittar unika
affarsidéer sa att den som funderar pa att starta eget foretag hemifran sa snabbt som mgijligt
ska komma fram till en egen nisch som ar genomférbar och Ionsam pa kort och lang sikt.
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2. Vilket problem ska du l6sa?
Det finns manga listor med affarsidéer i bocker och pa natet. De idéer som dessa listor
innehdller ar i allménhet antingen olénsamma eller ogenomférbara och da ar de vardelésa
eller s& ar de bra och da ar det manga som hoppar pa dem och da blir konkurrensen stor. Jag
vill samla r&d om hur man hittar en eller flera egna affarsidéer som ar unika.

3. Hur ser din Idsning ut?
En lattlast bok, haftad eller e-bok, med ett stort antal metoder hur man goér for att hitta sina
egna affarsidéer. Metoderna ska illustreras med verkliga exempel som genomforts med
framgang.

4. Varfor ska kundernavéanda sig till ditt foretag med sitt problem och inte till ndgon
annat?
Det finns, nar detta skrivs, ingen annan bok pa svenska som handlar om detta.

5. Vilka nyckeltal ar viktiga att folja?
e Forsaljningsintakter, antal salda bocker, haftade och e-bdcker
e Kostnader for boktryck distribution och 6vriga kringaktiviteter

Det blev ungefar en sida.

14% 19%

g D\

31%

N&sta steg - en mer detaljerad affarsplan

Forstd mig ratt. Denna enkla plan duger bra for att starta. Nar du sedan ar i gang kommer du
ha nytta av att formulera en betydligt mer detaljerad plan — helst tilsammans med nagra av
dina huvudkunder.

Det kan lata jobbigt att gora en affarsplan. Nyttan &ar dock betydligt stérre &an det arbete det
innebar att gora en sadan.
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De viktigaste skalen for att du i ett senare skede ska géra en mer detaljerad affarsplan ar
féljande:

1. Nar du diskuterar med kunder, leverantorer och eventuella samarbetspartners sa blir
det enklare for dig att beskriva for omvarlden vad du haller p& med. Om du ska sotka
finansiering sd ar en affarsplan helt nédvandig. Om du ska anstélla nagon eller
samarbeta med andra intressenter sa blir det enklare om du kan presentera en
affarsplan som de, som du diskuterar med, kan forsta.

2. Det ar lattare att forutse kommande kostnader pa ett bra satt och du undviker
oforutsedda utgifter om du har en tydlig affarsplan. Det kan bli avgérande for att lyckas.
Det finns manga som inte planerat kommande utgifter och det har varit anledningen att
de tvingas sluta med sin drém — att driva ett eget foretag hemifran.

3. Jag, och jag tror manga med mig, har latt att entusiasmeras av nya idéer som man inte
provat tidigare. Med en affarsplan kan du kontinuerligt félja vad du sjalv haller pa med
pa ett praktiskt satt. Du slipper fundera pa om du gor ratt eller fel. Det ar "bara att jobba
pa” enligt planen. Du slipper kora in pa onddiga sidospar. Det ar latt att hoppa pa nya
infall och det kan da vara bra att stalla sig fragan: "Stammer detta éverens med det
som jag bestamt mig for att satsa pa eller finns det risk att jag splittrar mig?”

4. Naturligtvis kan det handa att du andrar dig under vdgen om det visar sig att du kommer
pa en ny och battre affarsinriktning. Férdelen med att ha en affarsplan ar att du da har
ett underlag att sjalv fundera 6ver varfor du &ndrar dig och vad det innebar. Vad av det
som du redan gjort gar att anvanda med den nya idén osv.?

Det finns flera gratismallar att ladda ner fran natet. De kan ge en struktur nar du gor din egen
affarsplan. Har kommer nagra exempel som du hittar direkt pa Google:

Connect Sverige
Almi

Verksamt.se
Nyforetagarcentrum
Venturecup

Ta en rubrik i taget i ndgon av dessa mallar och fundera pa hur duxx vill att ditt eget
hemmaforetag ska se ut. Gor det for dig sjalv eller tillsammans med nagon som du kan "bolla”
idéer med.
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Steg Ill: Satt igang inom ett omrade som ligger néara
till hands

Rad 9: E-handel ar ett sddant omrade
Kan man starta en verksamhet om man annu inte vet vad man ska satsa pa?

Det finns manga som har en drom om att starta ett eget foretag men som samtidigt sager till
sig sjalv: Jag vet annu inte vad jag ska satsa pa. Jag har ingen unik kunskap som jag kan
bygga ett foretag pa. Jag ar inte sa fiffig att jag kan gora en revolutionerande uppfinning som
kan bli grunden for ett foretag.

Om du verkligen har en stark vilja att satta igang, du tror pa dig sjalv och du har ett stort
engagemang for att starta d& kan en tanke vara att du satter igdng med nagot som ligger
mycket nara till hands. Den framsta anledningen att du startar ar egentligen att du vill lara dig
mycket om vad det innebar att driva ett eget foretag hemifran. Hur planerar och organiserar
jag mitt foretag pa basta satt, hur marknadsfor jag mina tjanster eller varor, hur skapar jag
Ionsamhet, hur sakerstaller jag leveranser etc.?

Du kommer i detta avsnitt att hitta nagra verksamheter dar det ar relativt enkelt att inhamta
kunskaper om hur man driver dessa typer av verksamheter och det gar i allmanhet ganska
snabbt att komma igang. Du lar dig en massa nyttig baskunskap om féretagande som du
kommer att ha nytta av senare nar du hittat din egen unika affarsidé som uppfyller de krav som
du staller upp.

Nackdelen med de narliggande idéerna ar naturligtvis att du kommer att méta konkurrens.
Aven det ar larorikt. Klarar du ett foretag pa ett godtagbart satt inom nagot av dessa mest
konkurrensutsatta omraden sa kommer du klara dig annu béttre i fortsattningen nar
konkurrensen ar mindre. Om du startar ett foretag med malet att i forsta hand lara dig mycket
om att driva ett féretag hemifran behéver du inte se det som ett misslyckande om det forsta
foretaget inte blir sa framgangsrikt. Det finns manga exempel pa detta. Ingvar Kamprad
startade med att sdlja tandstickor, fron, gratulationskort, juldekorationer, och pennor. Det tog
fyra ar innan han borjade salja mobler och inredning.

Du kan t.ex. borja med nagon form av e-.handel i liten skala. Och da talar hag inte om ett
jatteféretag som Amazon, Adlibris, Zalando eller liknande. Nej, borja i liten skala. Jag séaljer
totalt tolv produkter fran min hemsida. Alltsa en minimal verksamhet men som jag lar mig
mycket pa.

Om du bygger en hemsida i Wordpress eller annan vanlig plattform sa finns det fardiga och
bra sidor dar man kan presentera olika varor eller digitala tjanster. Det finns flera sékra
betalsystem och transportféretagen gor det hela tiden enklare att distribuera varor éver hela
landet.

E-handeln i Sverige vaxer enormt sa har finns det sakert aven utrymme for dig. Nu koéper vi
svenskar for mer an 100 miljarder kronor per ar pa natet. Det galler bade varor och tjanster.
Det ar inte konstigt.

Vi kan handla alla dagar pa aret och dygnet runt

Det ar latt att jamfora priser och fa omddmen fran e-handelsbutiker 6ver hela varlden
Battre satt att leverera varor utvecklas hela tiden

Det ar praktiskt och enkelt for var och en att handla fran sin egen smartphone, lasplatta
eller dator

Den skepsis som fanns i borjan ar nu s& gott som borta

Man sparar tid - bade kunden och den som saljer
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Nu &r det dessutom enkelt att komma igang for dig med egen e-handel

Bade digitala tjanster och varor gar att sélja pa detta satt

Att betala har blivit enklare och sakrare

Din e-handelsverksamhet kan bli intressant ur ldnsamhetssynpunkt
Startkostnaderna ar i allméanhet laga

Din butik bestar helt enkelt av din hemsida

Har du svart att hitta en nisch for din e-handel? Har kommer nagra utgangspunkter for hur du
kan fundera:

Utga fran en speciell malgrupp

Kidbrandstore.se ar ett e-handelsféretag som inriktar sig pa nischen "mode pa natet for
aldersgruppen 8-16 ar”. Om de har valt kombinationen "mode-ungdomar” sa kan du sakert

hitta andra likartade kombinationer, t.ex. "inredning-barn”, "motionsutrusning-pensionarer”,
resor-familjer” osv.

Definiera en produkt eller tjanst som ar svar att hitta

Yplan ar en mobilbaserad tjanst med vilken turister kan upptéacka och boka néjesevenemang
nar de kommer till en ny plats. Fundera ut andra tjanster som kan vara svart att hitta,
exempelvis "hitta en livscoach som kan stélla upp pa kort varsel”, "hitta en hundvakt snabbt i

en akutsituation”, "hitta en stddare som kan jobba pa obekvama arbetstider” osv.

Skapa en service som inte funnits tidigare

Favoptics saljer glasogon pa néatet. Glasen slipas med en digitalt styrd slipteknik. Den
bestallning som kunderna gor pa hemsidan gar direkt till sliperiet utan mellanhander. Jag
hoppas att detta sétter din fantasi i rorelse. Vilken typ av service saknar du? Specialbestélining
av tapeter? Specialbestéllning av tal som skrivs infor speciella hogtider? Satt igang och
fundera.

Checklista for att starta din egen e-handel

Har kommer en kortfattad checklista som kan utgéra en bas for att starta en egen e-
handelsverksamhet.

Internet
o Skaffa bra doméanadress for din hemsida
¢ Ordna med en e-postadress som ar latt att forklara
e Skapa din egen hemsida
e Ordna kundregister i datorn

Skaffa kunder

e Kolla marknaden och konkurrenter
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Gor en plan for hur du ska agera effektivt pa sociala medier

Bli Ilbnsam

Bestam dig for hur du ska ta betalt (kreditkort, direktéverféring till bank, swish etc.)
Ordna ett system for kvitton, avtal mm.

Bestam dig for om du ska skota redovisning sjélv eller anlita konsult

Gor en enkel resultats- och likviditetsbudget

Skaffa plusgiro och/eller bankgirokonto

Du sjalv

Fundera pa om du behdover utveckla dina kunskaper inom nagot omrade
Satt upp dina egna tydliga mal

Skaffa dig en mentor

Fundera pa om du ska skapa nagon form av samarbete/natverk

Planera

Formulera en enkel affarsplan

Fundera pa om du ska starta sjalv fran borjan, kdpa ett fardigt foretag, jobba med
franchising el. likn.

Undersok hur du bast ska finansiera starten och fortsattningen

Valj foretagsnamn

Valj mellan enskild firma, handelsbolag eller aktiebolag

Registrera foretaget pa Bolagsverket

Teckna nddvandiga forsakringar

Lokaler och utrustning

Starta hemifran

Kop eller lana teknisk utrustning, dator, mobil, kopieringsapparat/skanner/skrivare
Foretagsabonnemang mobil

Planera och gor inkdp av varor som du ska sélja i din verksamhet
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Rad 10: Tjana pengar genom att skriva pa natet
Har kommer ett annat narliggande omrade dar du relativt enkelt kan komma igang.

| dag inser de flesta foretag och organisationer att en aktiv narvaro pa natet ar nédvandig.
Finns du inte pa natet sa finns du inte alls! Samtidigt ar det mangder av foretag som misslyckas
med att skapa ett sa intressant innehall att de far bestkare pa foretagens hemsida och lasare
pa foretagets aktiviteter pa sociala medier att lasa och bli tervandande lasare.

Vi star infor ett paradigmskifte dar innehall &r allt. Nu géller det att kunna leverera mycket
innehall som ar sakligt, underhallande eller utmanande pa nagot satt. Manga foretag beharskar
inte denna konst eller ger sig inte tid att syssla med detta. Man vill hellre koncentrera sig pa
sin karnverksamhet. Har har du, som vill jobba som frilansskribent, en chans.

Marknaden i det informationssamhalle vi lever i ar naturligtvis intressant. Du kan skriva i
tidningar, tidskrifter, pa hemsidor, du kan skriva nyhetsbrev eller skriva bocker. Du kan skaffa
dig uppdrag att skriva for olika foretag eller organisationer och da kan det galla att skriva
anbudshandlingar, féredrag, presentationstext, utbildningsmaterial, reklammaterial eller éver
huvud taget allt material som ett foretag eller en organisation kan behéva. Ju kunnigare du ar
inom ett visst fack desto storre chanser har du att fa uppdrag att skriva.

Du kan starta din verksamhet genom att erbjuda gratis radgivning till féretagen eller erbjuda
en gratis vecka for deras narvaro pa sociala medier. Nar foretaget har sett att du ar seriés och
att du har skapat fortroende sa kan du mot ett manadsarvode fortsatta att hjélpa foretagen
med deras narvaro pa natet.

Den hér typen av verksamhet behdver inte ta sarskilt mycket tid for dig. Du kan schemalédgga
inlagg och man kan gora sa att aktiviteterna sprids jamnt éver en langre period for foretaget.
Den hér typen av verksamhet kan du syssla med pa heltid eller du kan ha det som en bisyssla
och anvanda 6vrig tid till ndgon annan affarssatsning.

Du behdover inte vara en professionell skribent for att tjana pengar som frilansskribent. Sa lange
du ar pé att skriva kommer du att kunna skaffa dig uppdrag inom detta omrade. Satt igang —
ju mer du tranar dig pa att skriva pa natet, desto mer lar du dig.

Det viktigaste for att du ska fa frilansuppdrag ar att du har ett starkt CV som sticker ut fran
konkurrenterna. Om du inte har s& mycket erfarenhet annu sa ar det inte nagot stort problem!

Satt ihop ett sa starkt CV du kan déar du berattar om dina kunskaper och vad du som skribent
ger dina kunder. Nar du sedan kommer igang kan du successivt lagga till uppdrag som du
utfort.

Hur blir du I6nsam? Naturligtvis genom att lara dig att skriva snabbare och med hog kvalitet.
Nar du arbetar snabbare far du mer tid att &ven genomféra andra projekt som du tjanar pengar
pa eller agna mer tid at att marknadsféra dina tjanster. Med hogre kvalitet kan du successivt
ta battre betalt. Skickligt skott kan detta bli en riktigt [onsam verksamhet for dig.

Fordelarna med att skriva som frilans

Om du satsar pa att skriva som frilans far du tillfalle att traffa och intervjua manga spannande
manniskor som du kommer att lara dig mycket av. Jag har en god van som jobbat som
frilansjournalist under stora delar av sitt liv och han har traffat samtliga statsministrar i Sverige
och samtliga presidenter i USA plus en rad kadnda och intressanta personer som varit aktiva
under den tid som han jobbat som frilansjournalist.
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Du kan jobba hemma eller var du vill och nar du vill. Du kan sitta pa en skargardso, pa en
bergstopp, pa ett kafé i Paris och helt enkelt valja den miljo som du gillar bast for att skriva.

Startkostnaderna for att komma igadng ar minimala. Du behéver bara din dator och en mobil.

Om du tanker satsa pa att skriva sa géller det som i all verksamhet nar man erbjuder tjanster
att du ar intresserad av att marknadsfora dig sjalv, det du kan och vill erbjuda.

Det ar manga som gar och funderar pa att jobba som frilans. Det kan vara pa heltid eller deltid.
Bakom denna langtan ligger ofta att man tycker man har nagot vasentligt att beratta. Man har
nagon speciell erfarenhet, man har en intressant kunskap eller man har haft ett liv eller en
karriar inom ett spannande och kanske ovanligt omrade. Eller man har helt enkelt ett behov av
att paverka sin omgivning med sitt skrivande. Man vill roa eller oroa, man vill underhalla eller
provocera. Manga har sjalva erfarenhet av att ha blivit pAverkade genom nagot bra som man
last. Man kanske larde sig nagot speciellt som man haft nytta av eller man kanske har upplevt
att vissa artiklar gett en effektiv avkoppling fran ett jobbigt vardagsliv.

Som frilans lar man sig alltid nagot nytt. Man sétter sig in i nya &mnen, man utvecklar sitt sprak,
man tvingas pa ett spannande sétt att lara sig massor om tryck, publicering, marknadsforing,
att ta betalt, Ionsamhet, att halla foredrag om sitt amne, att lyssna pa kritik osv.

Vilka kunskaper behdver du som frilans?

Det géller inte bara att kunna skriva. Det galler att kunna skriva pa ett satt som engagerar
lasarna.

F

Du kommer att gora det mesta av din research i datorn, skapa dina artiklars struktur i datorn,
skriva ditt manus i datorn, gora alla omarbetningar av texten i datorn, byta idéer med andra via
e-post, du kommer ta fram bilder och montera dem i datorn och du kommer kanske gora hela
layouten i datorn. Du kan naturligtvis engagera nagon annan for att gora detta. Det ar
naturligtvis okay men du kan ha stor nytta av lara dig grunderna i de flesta av dessa moment.
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Ingen kan allt. Vilket omrade du an valjer att skriva om sa kommer du behéva komplettera dina
kunskaper och ditt bakgrundsmaterial. Har erbjuder Internet en enorm kalla till kunskap.
Problemet &r nastan alltid att man hittar for mycket. Det galler att prioritera och vélja ratt. Utga
fran vilken malgrupp du vander dig till. Kontrollera vem som star bakom de sidor dar du hittar
material. Ar de objektiva eller ar sidorna skrivna eller sponsrade av foretag eller organisationer
som har intresse av att leverera viss typ av information?

Var disciplinerad och valorganiserad. Att skriva ar ett kreativt och spannande jobb men det
innehaller aven ratt mycket rutinjobb som ibland kan kannas lite langtrékigt och rutinméassigt.
Det ar bara att inse att sa ar det. Satt upp mal och delmal och gor upp en realistisk tidplan. Ge
dig sjalv nagon form av uppmuntran varje gang du nar ett forutbestamt delmal. Da blir det hela
sa mycket roligare.

Ju mer du kan om marknadsféring, natverkande, affarsplanering och muntlig
presentationsteknik desto storre chanser har du att lyckas. Och sist, men icke minst, vaga sétt
igdng att skrival Du lar dig bast genom att prova, prova och ater prova.

Det finns manga mojligheter som frilansskribent. Har kommer nagra exempel:

1. Bli spokskrivare at personer som har nagot intressant att beratta men som inte ar bra pa
att skriva

2. Bli korrekturlasare

3. Skriv roliga texter pa bestallning, tal m.m.

4. Ordna utbildning i att skriva

5. Skriv recensioner av produkter, tjanster, events m.m.

6. Skriv gor-det-sjalv-handbdcker inom alla méjliga omraden

7. Skriv affarsplaner och finansiella rapporter

8. Skriv tekniska rapporter

9. Skriv pressreleases

10. Skriv artiklar och &gna dig at artikelmarknadsforing

11. Redaktionell bearbetning

12. Starta en hemsida/blogg som fylls pa automatiskt med hjalp av tidsinstallda inlagg

13. Skriv copyright-texter

14. lllustrera texter for bocker

15. Bli overséttare

16. Fungera som "bollplank” at nagon som skriver sjalv men som inte ar sa rutimerad
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Rad 11: Sa gor du din blogg I6nsam

Tycker du att det ar kul att blogga? Har du en blogg med manga besokare? Da har du grunden
till att borja tjana pengar. De flesta som bloggar har inte utnyttjat mojligheten att lata
annonsorer satta in annonser och reklam pa sin blogg. Det enda du behover gora ar att bygga
upp en blogg som blir popular och som far manga besokare. Sedan ar det enkelt att fa in
annonser pa din blogg sa att du kan borja tjana pengar.

Det har omradet ska man bara syssla med om man tycker att bloggande &r jattekul. Om man
daremot tycker att bloggande ar lite jobbigt, och man gor det bara for att tjana pengar pa
annonsering, da finns det battre satt att tjiana pengar pa natet an att skaffa inkomster pa detta
satt.

Om du &r intresserad av att se nagra féregangare som drivit det har med annonsering och
reklam mycket langt, sa kan jag rekommendera att du gar in pa bloggportalen.se. Vi har alla
hort och last om professionella bloggare som Blondinbella, Alex Schulman m. fl. Vilka som &r
de mest framgangsrika bloggarna andrar sig dock hela tiden. Pa bloggportalen.se kan du se
vilka privata bloggar resp. proffsbloggar som ar mest besokta just nu.

Har kommer jag med en varning. Akta dig for att skriva pa ett satt som verkar opartiskt men
som i verkligheten ar marknadsféring for en viss produkt. Det kan vara lockande att gora sa
mot betalning fran ett féretag men var uppriktig och arlig. Nar du sysslar med marknadsforing
sa visa det 6ppet.

Det finns ett annat satt att tjana pengar pa sin blogg som manga inte tanker pd. Om du har
byggt upp en blogg som har manga bestkare sa kan du salja din blogg i framtiden. Det kanske
du inte tanker gora, men det kan i alla fall vara intressant att fa reda pa vad din blogg ar vard.
Det kan du gtra genom att ga in pa Google och skriva sékorden "vardering av min hemsida".
D& kommer du hitta ett antal sajter som ger dig vardet pa din egen blogg.

Du kanske har en vardefull tillgang som du inte tankt pa tidigare.

Det &r latt att starta en egen blogg. De flesta ar hobbybloggare som bloggar néar de ké&nner for
det och tycker att de har nagot intressant att beratta. Manga alskar att skriva, manga tranar
sig genom sin blogg och manga kan vara blyga i fysiska moten och foredrar att publicera sig
genom natet. Jag har stor forstaelse for denna typ av bloggande eftersom det &r ett utmarkt
sétt att dela med sig av sina tankar till omvarlden.

Hur manga ar det som tjanar pengar pa sin blogg? Ca 90 % av alla bloggar lases bara av
bloggarens narmaste vanner och bekanta. Bloggandet leder sallan till att man far fler kunder,
okar sin forsaljning, far fler medlemmar i en organisation eller vad det nu & man vill
astadkomma.

Mojligheterna ar stora. Over halften av kvinnor mellan 35 och 45 ar laser bloggar varje dag.
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Har kommer mina tips hur du gor for att din blogg ska bli ett av dina basta verktyg for att tjana
pengar:

Anvand din blogg for att sl&ppa in annonsorer och de som vill géra reklam. Du behéver
inte jaga annonsorer. Det finns leverantdrer av annonser som du kan koppla upp dig
pa. Den vanligaste formen ar Google Adsense. Den funktionen kopplar lampliga
annonser till den text du skriver. Om du skriver om mode sa kommer du att fa in
annonser som handlar om klader och mode, och skriver du om heminredning sa far du
in annonser som passar inom det omradet. Det sker automatiskt och det ar bara for dig
att ta hem pengarna med jdAmna mellanrum.

Det viktigaste for din blogg ar att du levererar bra och underhallande innehall. Det ska
vara intressant, underhallande och helst starta diskussioner. Goér det latt for bestkarna
att orientera sig pa din blogg. Dela upp dina artiklar och inlagg i kategorier som dina
besokare efterfragar. Lat besokarna styra detta. Skapa kategorier och skriv om sadant
som dina besokare fragar efter.

Hall bloggen aktuell. Besokarna tappar latt intresset om de far uppfattningen att gjorda
inlagg ar for gamla. Om du skriver om sadant som inte ar av nyhetsvarde eller som
hangs upp pa nagon aktuell handelse sa kan du helt enkelt ta bort publiceringsdatumet.
Sortera hellre inlaggen efter "mest lasta” eller ‘'mest kommenterade”. Om du féredrar
att skriva manga inlagg eller artiklar under, lat oss séaga, en dag, sa kan du enkelt
tidsinstalla dem sa att de publiceras ett och ett vid de tidpunkter som du bestammer i
forvag.

Jag brukar rekommendera Wordpress som en bra portal att utga ifran nar man skapar
sin hemsida/blogg. Det systemet har manga fordelar, bl.a. att du kan borja med en
enkel layout sa att du snabbt kommer igang och skapa det vardefulla innehallet. Det
finns i dag 6ver 2500 olika teman, dvs. layouter fér hemsidor eller bloggar som skapats
pa Wordpress. Teman kan skapas av vem som helst och det kommer hela tiden nya.
Nar du kommit igdng med att producera innehall sa kan du nar som helst, med nagra
enkla knapptryck, andra tema utan att innehallet pa din sajt forstors eller paverkas over
huvudtaget.

Lar dig grunderna i SEO, lar dig "pinga” och "pusha”, dvs. se till att de sdktjanster som
finns for bloggar automatiskt hittar alla dina nya inlagg. Kolla t.ex. soktjansterna Google
Bloggsok, Twingly och Knuff.

Gor det latt for besokarna att komma tillbaka till din blogg. Tank pa att besokaren
kanske foljer flera bloggar sa gor det enkelt att folja just din blogg genom att skapa ett
s.k. RSS-flode.

Skriv flitigt pa andras bloggar med lankar till din egen blogg. Du kan ocksa ga in pa
dagstidningarnas bloggar och leta efter artiklar som du kan kommentera fran din blogg.
Det gor att lanken till din blogg syns pa tidningens bloggsida.

Mat och analysera vilka av dina inlagg som skapar storst intresse och mest diskussion.
Utveckla dessa omraden annu mer. De mest efterfragade inlaggen kanske kan leda till
att du skapar en helt ny produkt som du kan sélja?

Underlatta for dina besdkare att kommentera dina inldagg och andra besodkares
kommentarer. D& kan din blogg bli en samlings- och métesplats for de som ar
intresserade av just ditt specialistomrade.
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Rad 12: Affiliatemarknadsforing

Om du &r intresserad av att tjana pengar genom att skriva pa natet sa bor du kanna till vad
affiliatemarknadsforing &r. Man kan jamfora det med e-handel. Skillnaden ar att om du har en
egen e-handel sa saljer du egna produkter eller tjanster. Men om du ar affiliatemarknadsférare
sa marknadsfor du andras varor eller tjanster. En affiliatemarknadsforare skriver pa sin blogg
eller hemsida sa intressant material om en vara eller tjanst att bestkarna blir intresserade och
vill géra en bestallning. Det gor besokaren genom en kopknapp som du har installerat pa din
hemsida/blogg. Via kopknappen skickar du dina besokare vidare till nAgon annans e-handel,
och for de besokare som du lotsar vidare far du en provision. Den kan vara uppbyggd sa att
du far pengar for varje besokare du for éver till e-handlarens hemsida eller sa far du bara
provision nar det blir ett verkligt kop pa e-handlarens hemsida.

Saljprovisionen for den som marknadsfor en produkt pa detta satt varierar. Jag har sett
exempel pa 6 % och anda upp till 75 %. Du kan vélja om du vill satsa p& dyra produkter dar
din provision blir hdgre, men det kan vara svarare att fa bestkarna att verkligen genomfora ett
kop eller om du ska satsa pa billigare produkter dar din provision ar lagre, men det ar lattare
att fa igenom ett kop.

Det enda du behdver gora som bloggare eller som &gare av din hemsida ar att skriva intressant
material och skaffa manga besokare sa att du kan lotsa manga kunder vidare till olika e-
handlare. Detta bygger pa att du har ett affiliate-avtal med nagon eller nagra e-handlare. De
som &r populara och inte ar sa beroende av affiliatemarknadsforare, till exempel Amazon i
USA, betalar véldigt lite for varje kund som en affiliatemarknadsforare skickar vidare. De
betalar dessutom bara nar det blir ett omedelbart kép i samband med att du lotsar Gver
besdkaren. Om du lotsar 6ver en bestkare till Amazons hemsida, och besotkaren gor ett kop
nagra dagar senare, sa far du ingen provision. Andra e-handlare som inte ar sa populara
fungerar sa att om du for éver en besokare till e-handlarens hemsida och den besokaren gor
ett kop inom, 1at oss séga sex manader fran att du lotsade dver koparen, sa far du en provision
for det.

Du kan vara affiliatemarknadsforare for bade varor och tjanster. Det finns en enorm massa
informationsprodukter pa natet dar man kan fungera som denna typ av marknadsférare. Med
informationsprodukter menar jag e-bdcker, webbkurser, poddar m.m. For den typen av
produkter kan du boérja med att vara affiliatemarknadsférare, och sedan kanske du sjalv blir
intresserad av att framstalla egna informationsprodukter. Da har du chans att tjana en betydligt
storre andel av varans pris. Det tar vi i nasta avsnitt.
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Steg IV: Ta nasta steg — skapa informationsprodukter

Rad 13: Ge ut egna e-bocker

Funderar du pa att ge ut egna e-bocker? Det ar en verksamhet som har manga fordelar:

Marknaden 6kar successivt eftersom det blir allt vanligare att lasa e-bdcker.

Det finns pedagogiska steg-for-steg-instruktioner som du hamtar gratis pa natet sa
numera ar det relativt enkelt att skapa en egen e-bok med olika program.

Att ge ut en fysisk bok kostar i tryck, emballage, hantering, porto m.m. Med en e-bok
har du inte dessa kostnader.

Mottagaren av en e-bok laddar ner den gratis och du distribuerar den gratis.

Dina e-bocker ar atkomliga 6ver hela véarlden och de kan laddas ner om mottagaren
har en PC, Mac, IPhone eller lasplatta.

Nar dina e-bocker bestélls fran din egen hemsida far du mottagarens e-postadress som
du sedan kan anvanda for att bygga upp en langsiktig kundrelation.

Nar du producerar en e-bok och skickar ut den sa gar storre delen av vinsten till dig.

Sa har kan du distribuera dina e-bocker

De flesta natbokhandlare saljer bocker i saval vanligt bokformat som e-boksformat.
Biblioteken lanar ut e-bdcker gratis

E-bockerna ar latta att distribuera fran din egen webbsida eller din egen blogg.

Lat bloggare och affiliates marknadsfora din e-bocker. Mer om detta i avsnittet om
affiliatemarknadsforing.

Elib ar en nordisk distributor av e-bocker. Om du tecknar ett avtal med Elib s& skickar
de din e-bok till bibliotek och aterférsaljare inklusive natbokhandlarna. Denna
distributionstjanst &r gratis for dig.

Filehill ar en portal som liknar Blocket med den skillnaden att de enbart arbetar med
digitala produkter, t.ex. e-bocker. Att starta ett konto for dig dar &r gratis.

Publit kan hjalpa dig med att skapa en e-bok. Eftersom de har avtal med Elib ger det
aven tillgang till Elibs distributionskanaler. Information om deras tjanster hittar du pa
deras hemsida.

Vill du distribuera dina e-bocker utomlands, sé finns det manga majligheter. Du hittar
dessa pa nétet, t.ex. genom att g in pa free-ebooks.net.
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Har kommer ndgra goda rad nar du skapar dina e-bocker

Forsok att skriva sa bra och intressant innehall som mojligt. Detta kan vara bérjan till en
l&ngsiktig relation med en tankbar kund.

Du kan i boken lanka till din webbsida eller din blogg eller till méjligheter att bestalla ditt
informationsbrev

Se till att det inte gar att &ndra i bockerna. Det skall inte vara majligt for en oseriés mottagare
att ta bort ditt namn och kanske ersatta det med sitt eget. Man ska heller inte kunna ta bort de
lankar som gar till din webbsida eller till din blogg.

Nagra olika som anvands i Sverige ar:

Epub. Det ar det absolut vanligaste formatet. En e-bok i det formatet gar att Iasa i s gott som
alla lasenheter utom Kindle.

Kindle &r Amazons eget format. De e-bocker som gjorts for Kindle kan lasas pa alla andra
plattformar om man anvander sig av ett gratisprogram som laddas ner fran Amazon.

Pdf ar det enklaste att skapa eftersom du bara behover trycka pa en knapp i datorn for att
omvandla en word-fil eller liknande till en pdf-fil. Utseendet pa e-boken blir dock statiskt i denna
form och du har sma mdjligheter att ge e-boken en layout som ar battre anpassad till just e-
boksformatet.

E-boken &r latt att uppdatera. Om du skriver inom ett omrade dar det sker utveckling sa kan
du latt fornya innehallet successivt. Du kommer naturligtvis hela tiden lara dig nytt och du
kommer férhoppningsvis fa vardefulla synpunkter och kommentarer fran dina lasare.

Om du utvecklar och kompletterar din e-bok successivt sa kanske den sa smaningom blir en
fysisk bok som du kan ge ut och sélja for ett betydligt hogre pris.
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Rad 14: Skapa webbkurser
Det finns flera anledningar att skapa och marknadsféra egna webbkurser:

Det ar bra satt att ta betalt for din kunskap.

o Dina webbkurser &ar bra marknadsforing foér andra tjanster och informationsprodukter
som du séljer.

e Du kommer uppfattas som specialist inom ditt omrade.
En webbkurs skapar du vid ett tillfalle och sedan kan den upprepas hur manga ganger
som helst.

Jag har sjalv skapat flera webbkurser. Nagra av dem kan du se pa hemsidan
www.webbkurser.com och nagra andra kan du hitta pa https://www.dailybitsof.com - en
innovativ och kreativ plattform for webbkurser dar kursdeltagaren far en kortfattad lektion varje
dag via e-post. Jag har har sammanstallt nagra erfarenheter i kortfattade punkter fran
skapandet av olika sorters webbkurser. Pa natet kan du hitta flera plattformar for att skapa
webbkurser till mycket olika priser. Anvander du dig av Wordpress for din hemsida sa finns det
tilldgg som majliggor att du sjélv skapar webbkurser gratis och direkt i Wordpress.

Formulera en saljande rubrik

Forsok att sammanfatta i rubriken varfor en person som ar intresserad av amnet verkligen ska
ta denna kurs. Vad kan kursdeltagarna forvanta sig? Vad kommer deltagaren ha lart sig nar
han eller hon har genomgatt kursen som han eller hon inte kunde innan?

Definiera din malgrupp

Var noga med att definiera din malgrupp sé& tydligt som méjligt. Ar det ungdomar eller aldre?
Mestadels kvinnor eller man? Det ar viktigt att du definierar vilka ambitioner dina kursdeltagare
bor ha, och vad de vill uppna genom att ga igenom kursen. Det racker inte med att saga att de
kursdeltagare som gar igenom kursen ska kanna sig inspirerade. Det ar inte heller realistiskt
att sdga att kursdeltagarna ska vara fullfiadrade specialister inom det aktuella &mnet nar de
gatt igenom kursen.

Ar det en nyborjarkurs, eller ar det en kurs som &ar avsedd for de som &ar mer erfarna? Om du
inte hittar den ratta nivan kommer manga att tréttna och inte orka ga igenom hela kursen.

Anvand ratt form

En webbkurs bestar ofta av text, bilder, ljud och video. Valj de former som passar bast for ditt
budskap. Anvand dig av det sprak som du tror att medlemmarna i din malgrupp anvander sig
av. Det kan mycket val vara talsprak. Undvik krangliga facktermer eller specialuttryck som kan
vara svara att forsta for kursdeltagarna.

Boérja med en provvideo
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Mycket av kursinnehallet bygger pa videoinspelningar. Darfor rekommenderar jag att du gor
ett test innan du lagger ner for mycket jobb pa att skapa hela kursen. Du kan gora din testvideo
antingen som en inspelning dar man ser ditt talande huvud eller visa presentationsbilder eller
olika former av animationer med din rost i bakgrunden.

Gor en detaljerad laroplan

Gor en plan dver varje avsnitt och varje forelasning i kursen. Skriv ner med nagra punkter vad
du avser att tdcka inom varje kursavsnitt. Forsok inte tacka alltfér mycket i en enda forelasning.
Forsok hitta en balans mellan innehall och vad folk orkar lyssna pa och ta in. Kontrollera ocksa
nar du gar igenom laroplanen att det inte uppstar nagra luckor. Varje forelasning och varje del
av webbkursen ska leda mot det mal som du har satt upp, namligen att de som tar kursen ska
lara sig nagot nytt som de inte kunde innan de gick igenom kursen.

Aktivera kursdeltagarna

Se till att varje kursavsnitt avslutas med en uppgift som kursdeltagarna skall utfora. Stall fragor,
fa deltagarna att tanka lite extra, uppmuntra kursdeltagarna att soka ytterligare information pa
andra hall, forsok fa deltagarna att diskutera nagra tydliga problemstallningar med andra.

Ovning ger fardighet

Det ar inte latt att gora en bra webbkurs fran borjan. Borja garna med ett enkelt amne, en
nyborjarkurs eller en kortare kurs. Pa det sattet tranar du upp fardigheten, och nar du gor nasta
kurs kommer den med stor sannolik bli mycket battre &n den foérsta kursen som du skapar.

Lagg till beskrivningar pa kursavsnitten

Skriv en skriftlig beskrivning pa varje forelasning. Det hjalper kursdeltagarna att forsta vad det
ar de kommer att lara sig och det hjalper ocksa sokmotorerna att hitta din kurs och ditt
kursinnehall.

R&ad 15: Virtuella seminarier har kommit for att stanna
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Jag har en relativt omfattande erfarenhet av att halla foéredrag och forelasningar, bl. a. om
innehallet i mina olika bocker. Det innebar att jag agnar mycket tid at resande och jag ar alltfor
ofta borta fran familjen och annat. Jag skulle hellre vilja erséatta dessa forelasningar med
videokonferenser, dvs. kurser eller seminarier pa natet. Skillnaden mellan de webbkurser som
jag behandlade i féregaende avsnitt och videokonferenser ar att pa en videokonferens ar du
narvarande och aktiv nar konferensen pagar. Du forelaser, svarar pa fragor, leder diskussioner
etc.

Andra namn eller likartade former ar teleseminarier, webinars, onlineseminarier etc. Jag
anvander har "virtuella seminarier” som ett gemensamt begrepp for dessa. Dessa seminarier
ar interaktiva. De som foljer kursen pa avstand har mojlighet att stalla fragor, diskutera, ge
kommentarer och idéer under kursens gang. Det fina med virtuella seminarier ar att man kan
ha hur manga deltagare som helst, och deltagarna kan sitta var som helst i varlden vid sina
datorer. Jag kan sjalv sitta hemma eller pa mitt favoritkafé i grannskapet. Jag kan leda
seminariet fran min Iphone.

Det finns manga system och plattformar for att bygga upp denna typ av virtuella seminarier.
Skriv in sokordet "videokonferenser’ pa Google och du kommer att hitta flera intressanta
alternativ.

Det finns nagra uppenbara fordelar med att producera virtuella seminarier. Det forstarker
uppfattningen om att du &r specialist inom ditt omrade och denna typ av seminarier kan bli en
sprangbrada for att salja andra informationsprodukter. Vidare gar det att omvandla en
videokonferens till en CD eller en inspelad ljudfil som du kan anlita nagon for skriva ut. Darmed
har du en liten e-bok eller bok inom samma omrade. Du kan t.0.m. salja en CD som en separat
produkt eller varfor inte ett kit med flera CD-skivor, vilket kan bli en riktigt I6nsam
informationsprodukt.

Om du skapar ett virtuellt seminarium ar det viktigt att du ger deltagarna mdjlighet att
kommentera och betygsatta seminariet. GOr det omedelbart nér deltagarna har farska intryck
och inte har borjat fundera pd en massa annat. Sadana rekommendationer och
betygssattningar ar av stort varde for dig om du ska gora flera seminarier.

Det ar kostnadseffektivt att producera virtuella seminarier i jamforelse med att ordna kurser
med foredragningar dar deltagarna ska traffas i en gemensam lokal dit alla ska ta sig.

Nar du och andra instruktorer samt deltagarna inte langre behdver resa for att métas pa en
viss plats pa en viss dag sa vinner alla tid pa detta. Deltagarna &r inte borta fran sina ordinarie
jobb lika mycket och flera deltagare t.ex. fran samma foretag ar inte borta samtidigt fran
foretagets kunder. Ett mindre resande innebér att kostnader for biljetter, mat och kanske logi
minskar. Detta ar helt avgérande om du t.ex. anordnar ett seminarium med deltagare fran hela
Sverige eller kanske t.0.m. fran andra lander.

Nar vi reser mindre s& minskas ocksa den negativa paverkan pa miljon. Du och dina
kursdeltagare kommer med virtuella seminarier inte att kora bil eller flyga. Om samtidigt allt
tryckt marknadsforingsmaterial ersétts av e-bocker eller att bestkarna tar fram det som
intresserar dem med ett klick p& sina smartphones eller pa datorn da har vi &ven vunnit ur
miljosynpunkt pa detta. Alla broschyrer och annat marknadsféringsmaterial kan i ett virtuellt
seminarium ersattas av digitalt informationsmaterial. Om vi kan minska produktionen av
trycksaker sa sparar vi pa miljoutslappen bade for sjalva tryckandet och for transporten av det
tryckta materialet. Jag ger ut samtliga mina tryckta bocker &ven som e-bocker for att mojliggora
for mottagare att valja ett mer miljovanligt alternativ.

De virtuella seminarierna kan i dag géras omvaxlande med olika former av presentationsteknik
som t.ex. Power Point, Slideshare, video, desktop sharing, chat, understkningsenkater online
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m.m. Anmalningsproceduren och registrering ar enklare via natet i stallet for vid en fysisk
receptionsdisk.

Varje fysiskt méte med kunder kraver att du har en lokal av nagot slag vilket kan innebéara
kostnader for hyra, stddning m.m. Med ett virtuellt seminarium behévs denna kostnad inte alls.

En naturlig del av virtuella seminarier ar att férhandsinformation och dokumentation som
uppfdljning skickas som e-post till deltagarna. Det ar latthanterat nar anmalningarna redan har
skett via e-post eller pa en speciell anmalningssida. P& samma satt ar det enkelt att sprida
information till de som inte hade mojlighet att anméla sig tidigare. Hela seminariet kan
upprepas hur manga ganger som helst — i princip utan kostnad.

Upplevelsen av virtuella seminarier liknar mer och mer personliga moten

Undersotkning efter undersokning visar att inget kan ersatta det personliga métet. Det ar nar vi
traffar andra méanniskor som nya idéer uppstar. Det ar da vi far vara kickar. Det ar da vi kan
inspireras och lara oss det som ar vardefullt. Det ar ofta i de sociala sammanhangen som
hanger ihop med olika méten som de verkligt intressanta motena sker. Det &r dar de
slumpmassiga moétena uppstar som ofta visar sig vara de mest vardefulla.

Detta har man insett inom de foretag som utvecklar eller marknadsfor plattformar for virtuella
evenemang. De upplevelser som vi far i de virtuella métena blir hela tiden mer och mer lika
verkliga, fysiska situationer.

Det héar ar en spannande utveckling dar det galler att hanga med!

Rad 16: Mer utbildning pa natet
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Antalet utbildningssokande pa natet 6kar som aldrig férr. Om du ar intresserad av att skapa
utbildningsmaterial i nagon form sa rekommenderar jag att du gar in pa nagra av de mest
framgangsrika utbildningssajterna. Det finns s& mycket inspiration att hamta och déar finns
mangder av mojligheter for dig att skapa utbildningsmaterial i alla dess former. Allt detta kan
du gora hemifran. Har foljer tre utbildningssajter som alla haft mycket stor framgang. Titta in
pa alla tre — du kommer att bli bAde imponerad och inspirerad.

Skillshare

Skillshare ar en samlingsplats for undervisning och larande online.

Kurser online pa Skillshare kan skapas av alla som vill lara ut nagot. Alla &r valkomna som
kursdeltagare. Majoriteten av kurserna fokuserar mer pd interaktion &n férelasningar. Nagra
viktiga kategorierna for Skillshare’s kurser ar konst, design, entreprentrskap, livsstil och
teknologi. Under dessa huvudkategorier finns en enorm méangd delamnen.

Skillshare lanserade sin online-kurser i augusti 2012. En huvudtanke ar att kursdeltagarna ska
samarbeta med varandra for att slutféra projekt.-Skillshare startade da med 15 st online-kurser
och i dag havdar Skillshare pa sin hemsida att de erbjuder 14000 olika kurser.

i mars 2014 overgick Skillshare till en modell som bygger pa medlemsskap, med hundratals
online-kurser i design, business och tillganglig teknik for en faststalld manadskostnad. Senare
samma ar lanserade foretaget en majlighet att vara gratismedlem, med mdjlighet att ta del av
en begransad mangd kurser varje manad utan kostnad.

Skillshare har haft férmagan att engagera ett flertal mycket hogt ansedda experter som larare.

Denna sajt ar vard ett besok. En annan sajt som ar vard ett besok ar

Udemy

Udemy.com ar en annan laroplattform online. Denna utbildningsplattform riktar sig till vuxna
som vill lagga nya kunskaper till sina meritférteckningar i sitt professionella liv eller utforska
egna passioner. Udemy erbjuder en plattform for experter av alla slag for att skapa kurser samt
en rad pedagogiska verktyg som gor att instruktérerna kan skapa kurser, marknadsféra dem
och tjana pengar som kommer fran kursdeltagarnas kursavgifter.

Udemys plattform mojliggor for instruktorer att bygga online-kurser om de amnen som de sjalva
valjer. Med Udemys kursutvecklingsverktyg kan en instruktér ladda upp video, PowerPoint -
presentationer, PDF-filer, ljud och zip-fler m.m. Instruktorer kan ocksa engagera och
interagera med anvandare via forum online.

Kurser erbjuds inom manga olika kategorier, t.ex. foretagande, akademiska kurser, konst,
halsa, sprak, musik, teknik, Excel som programvara, att anvanda en iPhone kamera, digital
marknadsféring, produktivitet, programmering med mera.

Deltagarna betalar antingen per kurs eller med en terminsavgift och det finns d&ven manga
kurser som &r gratis.

Instruktérens ersattning fran undervisning varierar och beror mycket pa vilken vag som
kursdeltagarna hittat kursen. Instruktéren tjanar 97% av alla undervisningens intakter om
instruktorens eget rykte eller marknadsforing lockar kursdeltagaren. Udemy behaller 50
procent av resultatet om studenten attraheras av webbplatsens egen marknadsforing eller
andra Udemykurser.
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Instruktoren tjanar 25% av intakterna om kursdeltagaren lockats till kursen genom en affiliate.
| det senare fallet far den som jobbar som affiliate 50% av intakterna och resterande 50% delas
lika mellan Udemy och instruktoren.

Sedan ar 2013 kan kursdeltagare ta kurser direkt fran sina smartphones genom en speciell
app. Ar 2014 hade denna app laddats ner 1 miljon génger och nu féljer ca 20 % av
Udemyanvéandarna sina kurser via sina mobiler.

Udemy erbjuder i dag 45000 olika kurser och har hittills haft 15 miljoner kursdeltagare.

En tredje undervisningsplattform som jag tycker att du ska besoka ar

Yousician

Yousicians fantastiska historia borjade nar tva vanner, Chris och Mikko fran Helsingfors,
mottes pa en pub och kom att prata om att de bada hade forsokt lara sig spela ett instrument
men aldrig lyckats. Deras senare forskning visade att de metoder som man anvander sig av i
traditionell musikutbildning ofta ar misslyckade for manga. Ca 85% av de som borjar lara sig
spela misslyckas efter ett tag. Ingen av de bada grabbarna hade erfarenhet av musikutbildning
tidigare men de besl6t sig for att férsoka utveckla ett annat satt att lara sig spela som skulle
vara framgangsrikt for manga intresserade.

48



Chris och Mikko grundade ar 2011 ett foretag, som da kallades Ovelin. De utvecklade och
lanserade sin forsta produkt som kallas WildChords. WildChords ar ett spel som syftar till att
barn ska lara sig grunderna i gitarr. Spelet spelas med en riktig gitarr och spelet "lyssnar” till
spelaren. WildChords &r ett riktigt spel i den meningen att olika uppdrag skall [6sas for att man
ska ga framat i spelet. Spelet upplagg haller spelaren motiverad att trana och att fortsatta att
lara sig mer. WildChords lanserades 2011 pa konferensen Slush och teamet vann forsta pris
bland 100 tavlande.

Efter den framgangsrika lanseringen av deras forsta produkt fick Ovelin kontakt med
entusiastiska investerare. Man tog in sin forsta finansiering i borjan av 2012. Baserat pa
lardomar fran den forsta produkten, utvecklade teamet ett nytt spel, GuitarBots. Det spelet var
inte bara for nybdrjare utan var &ven avsett for att mer avancerade gitarrister skulle spela det
och ha roligt.

Det visade sig att aven stora musiker tyckte att det var kul att notera hur de larde sig nya
sanger och att de kunde utveckla sina fardigheter till nya nivaer. GuitarBots lanserades ett ar
efter WildChords, aven denna gang pa Slush. Det blev en omedelbar hit, och foretaget fick
over 1 miljon anvandare att spela och lara sig gitarr med det nya spelet.

Genom dessa framgangar hade teamet visat hur lyckat det var att lara sig gitarr genom denna
typ av spel och de beslét att utveckla en version aven for andra instrument. Foretaget bytte
namn till Yousician. Deras produkt hade under tiden mognat och nu borjade musiklarare fran
hela varlden anvéanda Yousician tillsammans med sina elever. Yousician hjalper musiklarare
att 16sa deras storsta utmaning: att halla eleverna motiverade att trana. Idag ar Yousician en
plattform for bade sjalviarande elever och musikpedagoger.

Musiksmak och utbildningspreferenser ar oerhért olika och det blir omgijligt for féretaget att i
langden kunna erbjuda ett sa brett innehall att det kan gora rattvisa at denna mangfald.
Yousician hade ju borjat locka anvandare med vitt skilda fardigheter, musiksmak och
preferenser nar det galler musiklarande. Dessutom ville manga anvandare, sarskilt larare och
nya lovande konstnarer, gora sitt eget innehall tillgangligt pa Yousician for sina elever och fans
att spela.

Som en konsekvens av detta har Yousician gradvis 6ppnat upp plattformen och introducerat
funktioner som tillater alla anvandare att forma nytt innehall sjalva. Anvandare kan nu ladda
upp eller skapa egna latar och 6vningar, skapa spellistor och dela dem med andra anvandare.
Medan teamet fortsatter att producera innehall ar en del av det innehall som finns tillgangligt
pa plattformen idag skapat av anvandare avsett for andra anvandare.

| dag, har anvandarna skapat och laddat upp éver 20000 évningar och hundratals laggs till
varje dag. Det &r nu stor sannolikhet att alla hittar nagot av intresse, och om en besotkare inte
hittar nagot som passar, sa inbjuds man att skapa nagot sjalv och dela den musikaliska
skapelsen med Ovriga i varlden.

(Kalla: Yousicians egen hemsida)

Dessa tre kallor, Skillshare, Udemy och Yousician, har imponerat pa mig nar jag skapar
informationsprodukter av olika slag. Jag ar 6vertygad om att du ocksa kommer att hitta massor
av inspiration fran dessa kallor.
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Steg V: Nagra extra heta omraden

R&d 17: Hobbies och fritidsintressen

En utgangspunkt for att komma pa nya affarsidéer fér din hemmaverksamhet kan vara att du
gar igenom vad du drémmer om att gora nar du verkligen trivs med nagonting. Borja med att
analysera dina hobbies och intressen. Gillar du att resa, spela spel, matlagning, inredning etc.?
Det finns en rad olika hobbies som man kan goéra till sin yrkesverksamhet.

| det har kapitlet tankte jag som exempel beréra hur resor och spel som hobbies kan bl
heltidsverksamhet.

Resor

Turist- och besoksnaringen star for en kraftigt vaxande del av Sveriges ekonomi och
sysselsattning. Den totala turismkonsumtionen har Okat kraftigt under en foljd av ar, och
turistexporten — dvs. utlandska bestkares konsumtion i Sverige — har haft en annu snabbare
Okningstakt.

Naringen spelar stor roll for utveckling och livskraft i glesbygdsomraden. Det betyder ocksa
mycket for storstaderna, som ar attraktiva besdéksmal, viktiga centrum for evenemang, massor
och moten och fungerar som portar in i 6vriga landet.

Turismen ger idag storre transportintakter @an bade stalindustrin och bilar i Sverige.
Sysselsattningen okar i hogre takt inom turism &n i de traditionella basnaringarna. Nar andra
branscher talar om kris och nedskarningar i Sverige sa okar turism- och beséksnéaringarna.
Turistnaringen i Sverige vaxer med cirka 25 miljoner kronor varje dag, och turism ar redan
Sveriges nya basnaring som ger cirka 400 nya jobb varje manad, bl.a. manga jobb at kvinnor,
unga och utrikesfodda. Sverige ar framgangsrikt for att vi har gott anseende for var miljé och
hallbarhet, vara lagar och regler och framfor allt kvaliteteten i var naturomgivning.

Besoksnaringen ar arbetskraftsintensiv, och den har skapat manga jobb under de senaste
decennierna. Tusentals unga far varje ar sitt forsta jobb via besoksnaringen, och fér manga
blir det en livsstil att arbeta med turism och upplevelser. Denna naring &r sammansatt av en
rad olika branscher - restauranger, logi i olika former, varuhandel, kultur, sport, upplevelser,
specialresebyraer m.m. Har finns stora chanser for dig om du ar intresserad.(Kélla: Visit
Sweden).

Spelindustrin

Spelindustrin i Sverige vaxer stadigt och Sverige ar nu en av de tio storsta producenterna av
dataspel i varlden. | ekonomiska termer ar spelexporten av 6kande betydelse och betecknas
ibland som Sveriges storsta kulturexport sedan ABBA. Inom spelbranschen ar den vaxande
trenden att spel saljs digitalt och svenska spelféretag var snabba med att ta vara pa den
utvecklingen. Den svenska spelindustrin har dven satsat pa forskning och utbildning och
spelutveckling blev tidigt ett universitetsdmne.

Exempel pa populara spel som utvecklats i Sverige ar DICE spelet Battlefield, vars senaste
upplaga salt 6ver 17 miljoner exemplar och studion Mojangs independentspel Minecraft som
haft en omsattning pa ungefar 50 miljoner euro och blivit ett socialt och kulturellt fenomen.

Sverige ar sarskilt framgangsrikt inom de kreativa naringarna och dessa utgor en vaxande del
av landets export. Att Sverige &r ett av de ledande landerna inom spelindustri tros ha att gora
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med att vi har en hog niva av teknisk kunskap och att det tidigt gjorts satsningar pa bredband.
Sverige rankas som nummer ett i matningar av hur val lander utnyttjar nya internet- och
natverksteknologier och ungeféar 90 % av svenskarna har en internetuppkoppling. Svenskarna
ar aven ofta tekniskt intresserade och ny teknologi, som t.ex. smartphones och Ipads, brukar
snabbt f& stort genomslag.

Foretagen Spotify och Skype har svenskt ursprung. Frihet pa internet ar ett viktigt amne i
Sverige eftersom det kan bidra till ekonomisk och social utveckling och Sverige ar politiskt
ledande i fragor om internetfrihet. Sverige ar aven kant for att vara ett samhalle som
uppmuntrar kreativitet och innovation och detta kan lankas samman med framgangarna inom
spelutveckling och inom marknadskommunikation och reklam. Det verkar som om
spelindustrin kommer att fortsatta vara en viktig export for Sverige aven i framtiden. (Kalla:
Swedenabroad, Julia Brunngard Haglund).

Problemet med produktion av nya spel &r inte att hitta nya marknader utan tvartom, att
tilgodose den stora efterfragan som redan finns pa marknaden. Har behdvs manga krafter,
alltifran stora spelutvecklingsforetag till sma start-ups och enskilda spelutvecklare. Dessutom
kan vi i dag se hur speltankande anvands mer och mer inom helt andra branscher, t.ex. reklam
och undervisning.

Har finns ett intressant omrade om du &r intresserad och gillar utmaningar.

Speciella hobbies som kan bli affarsidéer

Resor och spel ar stora tydliga omraden dar det finns utrymme for manga. Men aven inom
andra speciella hobbyomraden kan du hitta mgjligheter.

Kan man t.ex. tjana pengar pa fritidsfiske som hobby? Det trodde val inte manga forran
foretaget Fishbrain startades i Stockholm med sin huvudsakliga marknad i USA. Inom
Fishbrains app far du tips om var du ska fiska. Du far uppgifter om luftens och vattnets
temperatur.

En annan app som har skapats fran ett hobbyintresse ar OneFootball dar du kan folja
uppdateringar fran 6ver hundra fotbollsligor 6ver varlden. Den appen har tjugo miljoner
anvandare.

Har finns manga majligheter.
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Rad 18: Haka pa héalsotrenden

Vi vet att tillrackligt regelbunden fysisk aktivitet ger béttre halsa, eftersom det bland annat
minskar risken for sjukdomar och ger Okat valbefinnande, forbéattrad stresstolerans, stéarkt
sjalvfortroende, battre koncentrationsformaga och okad inlarningsférmaga.

Tillracklig fysisk aktivitet inverkar aven positivt pa valbefinnande pa langre sikt. Tillrackligt med
fysisk aktivitet i ungdomsaren har konstaterat battre psykiskt valbefinnande i vuxen alder.

Fysisk aktivitet och rorelse:

Har en positiv inverkan pa negativ stress och depression.
Framjar halsa och koncentrationsférmagan.

Ar en kalla till njutning och gladje.

Ar en viktig del av vart fysiska och psykiska valbefinnande.
Starker uthallighet, styrka, rorlighet, koordination och balans.

God muskelstyrka och balans behévs i vardagen. Aldrandet innebér att muskelstyrkan,
rorelseférmagan, balansen och konditionen férandras. Genom regelbunden motion och traning
kan man se till att behalla s& mycket som mgjligt av den fysiska kapaciteten.

Aven i hog alder kan man forbattra sval kondition och uthallighet som balans, styrka och
rorlighet. Det ar aldrig for sent att motionera och trana. Regelbunden, mangsidig och fysisk
aktivitet ar viktigt hela livet, men dess betydelse for att du ska klara vardagen okar da du blir
aldre. Det okar dina mojligheter att na mal, ma bra och fortséatta leva det liv du vill. Regelbunden
och varierad fysisk aktivitet ger ocksa positiv effekt pa minnet, koncentrationen,
uppmarksamhet och reaktionstiden. Visste du att mycket fysisk aktivitet i ungdomen ger battre
syreupptagningsformaga som vuxen och att fysisk aktivitet behovs for att bygga upp skelettet,
och det sker mest effektivt fére puberteten.

Denna utveckling ar det manga féretag som har hakat pa. Den totala svenska marknaden for
privat traning ar ca 1,4 miljarder kronor om aret. Den totala marknaden inom
traningsbranschen ar 4 miljarder kronor. (Kélla: Folkhalsan).

Hélsa och tréning har blivit big business. Utvecklingen av smartphones och smidiga barbara
teknikprylar i kombination med de senaste arens starka halsotrend har skapat en attraktiv nisch
for teknikforetag. Har kommer nagra exempel pa foretag som har utnyttjat denna trend.

Human &r en app som uppmuntrar folk att réra sig minst 30 minuter per dag.

Treatwell &r en bokningsapp om du vill boka tid fér personlig tranare, massor eller om du vill
komma till yogacenter, spa eller ett halsocenter. Du kan dven boka tid hos frisér, makeup-
artister, pedikyrister m.fl. specialister.

8fit ar en app som levererar skrdddarsydda traningsscheman for din egen traning.

RunKeeper forvandlar din telefon till en personlig tranare i fickformat! Félj din 16pning, gang,
vandring, cykling med mera med hjalp av GPS:en i din Android-telefon.

Lifesum ar en personlig halso- och livsstilsapp som anvander anvandarens mal och halsodata
for att skapa en plan som hjalper personen att leva béttre.

Det har ar bara nagra av alla exempel som finns. Tror du att den enorma halsomarknaden nu
ar mattad? Det tror absolut inte jag. Ta dig en halsosam promenad och fundera ut en
verksamhet inom detta omrade som intresserar dig.
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Rad 19: Ge service at foretag

Det finns mangder av tjanster som du kan salja till féretag. Det kan vara till sma foretag,
mellanstora eller storre foretag. Har du nagon tidigare erfarenhet eller kunskap sa kan du satta
igdng och erbjuda dina tjanster redan idag. Det fordras i allmanhet inga investeringar i form av
pengar — bara din egen tid.

Jag kommer har att ge nagra exempel, detta mest for att fa igdng fantasin. De flesta av dessa
tjianster ar enkla att starta. Darfor finns det relativt stor konkurrens och darmed &r priserna i
allmanhet laga. Det viktigaste med detta ar att du kommer igang. Det kan leda till féljduppdrag
som ar béattre betalda. Las igenom listan har nedanfor och valj ut nagra som du kan satta igang
med att erbjuda. Jag kommer senare aven att kortfattat behandla hur du kan marknadsféra
den har typen av tjanster och hur du kan fa foljduppdrag av de har mindre tjansterna. De
mindre tjansterna kan tjana som en bra introduktion for att visa att du &r seriés och kunnig med
det du haller pa att jobba med. Har kommer listan:

Saker installation av Wordpress

Det ar latt att installera Wordpress, men manga vet inte hur man gor det pa ett sakert sétt. Du
kan darfor erbjuda tjansten att hjalpa till och se till att du samtidigt installerar de tillagg som gor
att sajten blir helsdker. Jag rekommenderar bl.a. WordFence.

Att flytta en Wordpressinstallation fran ett domanhotell till ett annat

Att flytta dver en Wordpressinstallation fran ett webbhotell till ett annat kan verka komplicerat
och folk &r radda for att géra detta. Man vill inte missa nagon information eller viktigt innehall.
Det finns flera satt att gora detta och har kan du hjalpa privatpersoner och smaforetagare sa
att de kanner sig trygga.

Anpassning av ett befintligt Wordpresstema

Om du ar mer avancerad och kan en del om hemsidor sa kan du erbjuda att anpassa eller
specialdesigna ett befintligt Wordpresstema.

Logodesign

Det finns en stor efterfragan pa att f4 hjalp att designa en logga, och det ar inte sa svart.
Anvand t.ex. Photoshop eller lllustrator eller nagot annat alternativ. Det ar en tjanst du kan
erbjuda.

Design av bokomslag

En efterfradgad tjanst ar att designa bokomslag. Forfattare och forlaggare vet att det ar viktigt
att en bok har ett bra omslag. Dar finns en marknad.
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Design av 6vriga omslag

P& samma satt kan du erbjuda design av CD-omslag, design av en ny app, design av
webbsidor o.s.v.

Photoshop m.m.

Om du beharskar Photoshop sé kan du hjalpa foretag med att forbattra bilder, ta bort roda
ogon, beskara, betona, sudda ut delar av bilder som inte ska finnas m.m.

Seriefigurer

Om du ar en duktig tecknare och kan rita roliga gubbar sa finns har en marknad. Manga foretag
vill presentera sina produkter eller tjanster pa ett seriost och samtidigt trevligt och
underhallande sétt.

Sokmotoroptimering (SEO)

Att erbjuda tjanster inom sokmotoroptimering verkar vara en oandlig marknad. Manga foretag
vet inte hur detta gar till eller vill inte lagga ner den tid som det tar att jobba med
sokmotoroptimering. Ar du kunnig inom SEO och tycker det ar kul s& kan detta vara en stor
och intressant verksamhet.

Nyckelordsanalys

Det ar viktigt for foretag att hitta ratt sokord/nyckelord for sin verksamhet. Du kan hjalpa dem
att hitta dessa. Det finns ett antal effektiva metoder for att gora det, som du kanske kanner till.
Det galler att hitta de nyckelord som besokare soker mycket pa, men dar konkurrensen ar liten,
och detta ar en teknik och kunskap for sig som ar saljbar.

Whiteboardanimeringar

En trend inom marknadsféring idag ar att anvanda sig av s.k. whiteboardanimeringar, dvs.
man ser en hand med en filtpenna som skriver snabbt pa en Whiteboard det budskap som ett
foretag vill ha fram. Det ser krangligt ut. | verkligheten &r det enkelt. Det finns program som du
kan anvanda for att erbjuda dessa tjanster, till exempel videoscribe.com eller Sparkol.

Videoinspelning

Idag ar videoinspelningar ett "maste" for féretagens marknadsforing. Samtidigt ar det manga
som tycker att det ar krangligt, jobbigt och tidsddande att spela in egna videosekvenser. Detta
ar en marknad dar du kan erbjuda dina tjanster om du ar intresserad. | dag kan man géra
godtagbara videoinspelningar med en vanlig iphone eller ipad.
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Redigering av videoinspelningar

Det finns manga tjanster i anslutning till videoinspelningar som du kan erbjuda. Du kan redigera
fardiginspelade videoupptagningar, lagga pa musik och du kan producera en video fran bérjan
till slut och erbjuda samtliga dessa tjanster till foretag.

Roliga videoinspelningar

Det finns en speciell marknad for att gora roliga, annorlunda och fyndiga videoinspelningar.
Forsok att vara kreativ och hitta pa nagot alldeles unikt.

Utfora research

Du kan erbjuda foretag att gora research inom vissa specialomraden for foretag. Du kan
definiera ett sddant uppdrag med att du kommer att anvanda en viss tid for att leta pa natet pa
flera olika satt. Detta ar en kunskap som man snabbt kan lara sig hur det gar till. Det kan vara
en tjanst att salja.

Konsultverksamhet

Det finns naturligtvis en mangd olika konsulttjanster som man kan utféra at foretag; att hjalpa
dem, stotta dem, ge rad eller helt enkelt vara en forstarkning nar de har knappa resurser sjalva.
Har kan raden bli hur lang som helst.

Tester
Du kan erbjuda foretag att du testar deras produkter eller tjanster och ger utlatanden.

Om du ar intresserad av att erbjuda tjanster till foretag pa det har sattet sa kan du borja med
att erbjuda dem utan att du har ndgon egen hemsida. Nu finns manga mojligheter i och med
den s.k. delningsekonomin. Det tar vi ndsta avsnitt.
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Rad 20: Delad gladje - dubbel gladje

Delningsekonomi ar ett begrepp som i dess enklaste form innebar att man delar tjanster och
ekonomi pa digitala plattformar. Det mojliggor fér anvandarna att omvandla improduktiva
varden till inkomster. Det inkluderar hem, bilar, parkeringsplatser, klader, konsumtionsvaror,
hundar, katter, hobbies och mycket annat. Det har startats en mangd nya smaforetag som
bygger pa att konsumenterna ar mer intresserade av att minimera kostnader, oka
bekvamligheten och snabbheten &n att de ar lojala mot stora varumarken.

Delningsekonomin forutsétter att det finns plattformar dar den som vill leverera en tjanst kan
na den som har behov av samma tjanst. De tva kandaste plattformarna ar Airbnb for bostader
och lokaler samt Uber for bilar.

Uber har startat en diskussion varlden 6ver om skatter, illojal konkurrens mm. Om nagra ar
kommer vi inte langre att diskutera farorna och riskerna med delningsekonomi tror jag.
Delningsekonomin har kommit for att stanna. Den kommer helt enkelt bli en naturlig del av var
vardag.

Delningsekonomin innebar egentligen bara att mellanh&nder tas bort och det blir enklare att
en producent av tjanster eller varor nar kunden direkt. Detta dppnar upp majligheter for manga
som vill tjana extra pengar. Det handlar ofta inte om nagot glamorost jobb, men det innebar
mojligheter att skapa sig en inkomst vid sidan av ett vanligt jobb. Det som startade hela den
har ekonomin var sajten Airbnb, sa lat oss gora en djupdykning och se vad vi kan lara oss av
det exemplet.

Airbnb

Airbnb sattes igang i San Fransisco dar nagra grabbar insag att man kunde hyra ut sina rum
eller andra lokalytor i samband med konferenser. | bdrjan moéttes verksamheten med stor
skepticism. Folk undrade om man verkligen kan hyra ut sin bostad till helt frammande
manniskor. Hur skulle det gd med sakerheten, privata agodelar, slitage m.m.? Men sa
smaningom minskade oron och det blev mer accepterat nar man hade hyrt ut sin bostad en
gang och markte att det fungerade. Detta &r en erfarenhet som man moter inom hela
delningsekonomin. Man ar skeptisk till att bérja med men oron brukar l&gga sig efter ett tag.

Vad vi kan lara oss av Airbnb?

Airbnb &r en plattform dar husagare och resande kan hitta varandra. En resande kan slippa ta
in pa ett hotell och i stallet bo i ett privat rum. Man kan antingen hyra ett rum eller en hel bostad.
Airbnb finns idag i mer an 35,000 stader i 190 lander. Man har hittills férmedlat uthyrning av
fler &n 25 miljoner hyresgaster i mer an 1 miljon bostader éver hela varlden. Airbnb hyr ut rum
at 425,000 hyresgaster per natt.

Affarsidén ar enkel. Om du har ett rum, ett helt hus, en lokal eller ett kallarutrymme som du vill
hyra ut kan du registrera ytan pa Airbnb. Det ar gratis att registrera det du vill hyra ut, och
Airbnb debiterar 3% av hyreskostnaden bara om det blir en verklig uthyrning. Som uthyrare
har du full kontroll dver uthyrningen. Du bestdmmer pris, nér tilltrdde ska ske, hur du férvarar
dina privata prylar pa ett sakert satt, hur det ska fungera om hyresgéasten angrar sig och mycket
annat. Den stora férdelen for hyresgasten ar att det ar billigare an att hyra ett hotellrum, och
kanske ar det trevligare an att bo pa ett opersonligt hotell.

T.0.m. den stora hotellagaren Warren Buffett rekommenderar att hans anstéllda ska hyra privat
rum via Airbnb nar de ar ute och reser.

56



Behover man vara radd for vilken typ av gaster som kommer och om de skoter sig? Bade
hyresvard och hyresgast skriver betyg, bedémningar och kommentarer. Det gor att man hela
tiden ger och far rekommendationer pa bra bostader och bra hyresgaster. Det ar en av
grundtankarna i affarsidén.

Nagra punkter som gor att Airbnb har lyckats bra ar féljande:

Betygen, bedémningarna, kommentarerna ar en viktig punkt.

24-timmars service/dygnet runt, alla dagar under hela aret.

Séakra forsakringar for de hyresvardar som hyr ut sina ytor.

Pengar skickas aldrig direkt mellan hyresgéster och hyresvardar direkt utan

skots alltid av Airbnb.

e Alla objekt fotograferas professionellt, sa att en hyresgast tydligt i forvag kan
se vad man hyr.

e P4 Airbnb kan man ha varierande priser for olika dagar, for helger, for hela

veckor och hela manader. Den som hyr ut far alltid sina pengar snabbt efter

uthyrningen. Blir det nagon dispyt eller konflikt mellan hyresvard och

hyresgast s har Airbnb en speciell avdelning med personer som ar

specialister pa att I6sa den typen av konflikter.

Dessa punkter som har varit avgérande for Airbnb’s framgang anvands nu av manga olika
plattformar som etableras pa marknaden for andra tjanster an uthyrning av bostader.

Du kanske inte alls &r intresserad av att hyra ut ndgon bostad men jag gick igenom den har
affarsidén for den har sa manga likheter med Ovriga affarsidéer som finns inom
delningsekonomin. Denna marknad dkar enormt nu.

Tjanster for 50 kronor och uppat

Fiverr ar en plattform déar man kan kopa eller leverera alla méjliga, framfér allt, digitala tjanster.
Det ror sig om grafisk design, marknadsforing, skrivjobb, 0Overséttningssjobb,
videoinspelningar, musikinspelningar, rostinspelningar, teknisk radgivning, annonsering, ja,
nasta allt inom affarsverksamhet.

Fiverr startades ar 2009 och har vuxit starkt. Nyligen gick investerare in med 50 miljoner dollar
vilket &r ett tecken pa att man ar starkt dvertygad om att verksamheten kommer fortsatta att
vaxa.

| Sverige finns en motsvarighet som heter 50lappen. Fiverr och 50lappen bygger pa samma
utgangspunkter som Airbnb. Det géller att du levererar bra jobb, eftersom du hela tiden blir
betygssatt och kommenterad. Gor du daligt ifran dig sa ar du ute. Om du har nagon hobby
eller annat intresse sa kan du sakert salja tjanster pa 50lappen eller Fiverr.

Tanken med bade Fiverr och 50lappen ar att det ska handla om tjanster som kan levereras
med kort varsel och till laga priser till att borja med. Samtliga de tjanster som namndes i
foregdende avsnitt kan saljas genom Fiverr, 50lappen och liknande sajter. Sedan kan man
leverera foljdtjanster och annat som gor att man som leverantor tjnar mer pengar.
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Sa har kan du kanske anvanda dig av Fiverr:

1.

w N

Ga igenom foretagets hemsida och gor dig bekant med vilken typ av tjanster
som férmedlas, hur prissattningen fungerar, beskrivningar, tjanster, bilder pa
den som utfor tjansten m.m. Vélj en nisch inom vilken det kan vara intressant
for dig att erbjuda dina tjanster.

Skriv en bra beskrivning av det du gér som fangar en bestkares intresse.

Ta ett professionellt foto av dig sjalv nér du sitter och utfér den tjanst som du
levererar.

Satt igang, salj och leverera.

Jag tar hand om din hund

Om du ar agare till en hund eller katt, eller om du alskar dessa husdjur sa finns det flera
plattformar for att f& hundagare att komma i kontakt med de som tar hand om din "alskling” nar
du ar bortrest eller pa arbetet. | Sverige finns t.ex. plattformarna HappyTail och DogBuddy.
Denna typ av personlig omvardnad av hundar och katter 6kar eftersom manga hellre vill ha sitt
kara djur i en mysig hemmiljé dar hunden far ga ut och ga med en hundalskande privatperson
i stallet for att Iamna in hunden eller katten pa ett hundpensionat.

Gillar du hundar eller katter, och vill tjana lite extra pengar pa denna typ av service sa ar det
bara att gora foljande:

PR

o

Registrera pa de plattformar som finns i ditt omrade for den har typen av tjanst.
Kop nagra grejer som kan vara kul att ha for hunden eller katten att leka med.
Titta pa hur andra har beskrivit motsvarande tjanster.

Satt ett rimligt pris. Aven har kan du borja med ett l1agre pris &n konkurrenterna,
och sedan kan du successivt hoja.

Bestam dig for hur manga timmar per vecka som du ér villig och har méjlighet
att agna at denna verksamhet.

Flera mojligheter med delad ekonomi

Det finns mangder av omraden dar den har typen av formedling mellan en person som vill
utfora en tjanst eller har en vara och den som har behovet. Till exempel:

Gor ditt hem till en restaurang for nagra timmar per vecka.

Hyr ut prylar till dina grannar.

Salj artistisk verksamhet. Sélj konstverk, skapa logos, gor design.

Salj musikinspelningar at andra.

Salj mode, antingen gamla klader eller sadant som du syr upp pa bestéllning.
Salj resor eller guidning av resor eller resesallskap.

Och sa vidare, och sa vidare...
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Steg VI: Har hittar du Ilonsamma omraden

Rad 21: Google —en guldgruva

Google ar den mest anvanda sokmotorn p& natet. Google har darfor en rad olika mojligheter
for att hitta nya affarsidéer. Jag visar har nagra exempel:

Sokordsplaneraren

Det finns ett Adwordsverktyg som &ar avsett for annonsorer pa Google. Med det kan du hitta
nya affarsidéer och du kan utdka dina befintliga. Om du t.ex. skriver in ordet "motionsapp” i
Google’s sokordsplanerare sa kommer du fa fram féljande alternativa forslag “stegraknare
iphone”, "kalorirdknare” och "berakna avstand I6prunda”. For varje nytt forslag kan du se hur
manga som soker pa resp. sokord och hur stor konkurrensen ar. Varje nytt forslag, som du tror
pa, kan du enkelt spara. Efter att du hallit pa en stund har du en lista pa forslag med affarsidéer

att vélja bland. Enkelt — eller hur?

Pa detta satt kan du fa fram massor med alternativa idéer till den ursprungliga som du
funderade pa.

Relaterade sékningar

En annan metod &r att pA Google mata in en affarsidé som du funderar pa. Sedan tittar du
langst ner pa den forsta Googlesidan under rubriken "Relaterade sokningar”. Dar far du forslag
pa likartade affarsidéer som kanske kan utvecklas. Om vi tar det tidigare exemplet,
"motionsapp”, sd& kommer under "Relaterade sékningar” fram "promenadapp”, "stegraknare pa
svenska”, "gratis traningsappar”, "basta I6par-appen”, "16pning for nybdrjare”. Alla dessa finns
redan men satt igdng och fundera — hur kan du gora nagon av dessa effektivare, battre och

billigare?

Google nyheter

Ett annat séatt att anvanda Google pa ar att soka pa ett omrade som du &r intresserad av och
sedan klicka pa "Nyheter”. Vi tar motionsapp ytterligare en gang som exempel. Om du skriver
"motionsapp" i Google och trycker pa "Nyheter” s& kommer det fram en rad idéer och uppslag
till nya affarsidéer; till exempel "hur du gor bildspel av dina motionsévningar”, "hur du goér
motionen mer social” osv.
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Rad 22: Sajter dar man kan se efterfragan
Clickbank

Clickbank ar en anvandbar sajt for att hitta nya affarsidéer. Clickbank har lyckats fa 10000-tals
personer att omvandla sina egna intressen, kunskaper och erfarenheter till saljbara produkter.
Clickbank ar den storsta marknadsplatsen i varlden foér informationsprodukter och digitala
produkter, sa det ar en utmarkt kélla for att se vad det ar som séljer.

Att registrera sig pa Clickbank ar gratis och ofarligt. Nar du registrerat dig sa kan du g& in pa
"Marketplace”. Dar kommer du se en tabell pa olika omraden dar Clickbank férmedlar
forsédljning av informationsprodukter. Tabellen bérjar med “underhallning” och slutar med
"reseprodukter”. Det finns en stor spridning av olika omraden sa detta ar en utmarkt kalla att
utgd ifran.

Nar du val har kommit in pa ett omrade och borjat soka dig in pa detaljer, sa bor du sortera
produkterna under begreppet "Gravity”. Da kommer du direkt fa information om vilken typ av
produkter som salts mest under en viss period.

Bokserien Dummies

Ga in pa Amazon.com, valj "Bocker” som kategori och sortera de bocker du far fram efter
publikationsdatum. Darefter kan du skriva in "Dummies” i sokordsboxen, och da kommer du
se alla Dummies-bdcker som har publicerats under den senaste tiden och framfor allt kommer
du se sddana Dummies-bocker som kommer att publiceras i framtiden. Det &r naturligtvis en
intressant bas for att fundera kring nya affarsidéer.

Du kan ocksa anvanda den har metoden genom att ga in pa "Advance Search”. Dar skriver du
in ordet "Dummies". Sedan kan du valja "After” fran rullgardinsmenyn som talar om datum. Du
kan till exempel skriva in "efter forsta januari 2017”. Da far du reda pa alla Dummies-bocker
som har publicerats och kommer att publiceras efter den férsta januari 2017.

Amazon

Amazon ar, som jag tidigare visat, en vardefull kalla som utgangspunkt for att fundera kring
nya affarsomraden. Dar kan du se vilka nischer och affarsomraden som idag ar efterfragade,
och du kan den vagen hitta trender som gor att du kan komma pa nya egna idéer. Det ar bara
att printa in "Best sellers", och du kommer att se vilka bécker, produkter och tjanster som ar
mest sdlda pa Amazon under en viss tidsperiod.

Ett annat satt att anvanda Amazon ar genom att klicka pa soékfunktionen ”"Sort by most
reviews”. Det betyder att man far fram de bocker som har fatt fram flest recensioner. Jag saljer
bocker i 1000-tal, och pa dem kanske jag far ett 10-tal recensioner. Det betyder att om en
annan bok far 100 recensioner sa kan den vara uppe i upplagor pa ungefar 100,000. Det visar
att en sadan bok behandlar ett omrade inom en efterfrdgad marknad eller nisch som kan vara
utgangspunkt for att hitta nya affarsidéer for dig.

Om du framst &r ute efter att hitta trender och nischer dar det hander mycket sa kan du pa
Amazon direkt klicka pa "Recent and popular”. Da far du reda pa de mest populara omradena,
t.ex. videospel, bocker, elektroniska prylar, filmer och TV, leksaker och spel och klader. Detta
for att hitta aktuella nischer och aktuella trender.
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Ebay och Blocket

Om du gar in pa Ebay, som &r den internationella motsvarigheten till Blocket, sa kan du klicka
pa "Completed Listing”. Nar du dar klickar pa "Enter” sa kommer du fa reda pa alla slutférda
kop. D& kan du se inom vilka kategorier som flest kop ar slutférda. Det ger en antydan om en
bra nisch dar du kan soka efter nya idéer.

Magasin och tidskrifter

Magazines.com ar ocksa en bra kalla for att hitta nya affarsidéer eller nya omradden som ar
populara. Dar finns 1000-tals tidskrifter fran hela varlden, och du kommer hitta tidskrifter inom
omraden du inte ens visste att de fanns. Produceras det tidskrifter inom ett visst omrade sa
kan det vara en lénsam nisch for nya affarsidéer.

Rad 23: Yitterligare tva tips
Tips om tipsom

Nu ska jag beratta om en alldeles speciell metod for att leta nya affarsidéer. Skriv in pa Google

"Tips om a". D& far du fram en massa idéer som borjar pa bokstaven "a”, till exempel "tips om

aktier”, "tips om Amsterdam”, "tips om argumenterande tal”, "tips om att skriva CV” osv.

» »

Prova darefter att skriva in "Tips om b". Da far du féljande forslag: "Tips om Bali”, "tips om bra

film”, “tips om bra bdcker”, "tips om bra fonder”, "tips om bra TV-serier” osv.

Fortsatt senare med "Tips om c¢”, "Tips om d” etc. Jag ar évertygad om att man kan fa fram
mangder av nya idéer pa detta satt. Det & en av anledningarna till att min hemsida har
domannamnet http://tipsom.se.

Yahoo Answers

Till sist ytterligare en vardefull kdlla dar du kan leta efter idéer, nya affarsupplagg och nya
trender. Pa Yahoo Answers talar faktiskt besdkarna om vilka problem de har. Klicka pa en
kategori som intresserar dig och du kommer att se mangder med fragor som beskriver vilka
problem besodkarna har.

Det &r ju problem och behov av den typen som du forhoppningsvis kan ldsa genom att hitta en
ny affarsidé fér din hemmaverksamhet.
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Rad 24: Den mest narliggande kallan — din egen dagbok
Vilka uppgifter tar mest tid — férenkla dem

Jag har jobbat som konsult under storre delen av mitt yrkesverksamma liv. Det har varit som
enmanskonsult med eget foretag, jag har ingatt i ett konsultféretag med 50 anstallda och jag
varit VD for ett konsultféretag med ca 2500 anstéllda. | alla dessa roller har jag lart mig nyttan
av att skriva tidlistor eller att fora en mycket detaljerad dagbok. En konsult skriver ofta upp sin
tid varje dag for att se vart timmarna tar vagen. Hur mycket tid dgnar jag at uppdrag? Hur
mycket agnar jag at utveckling av mig sjalv? Hur mycket agnar jag at administration? Etc.

Jag har lart mig mycket genom att kolla vilka uppgifter under dagen som tar mest tid saval nar
det géaller mitt professionellaO0 som mitt privata liv. Men den storsta nyttan ar att det har visat
sig vara en utmarkt vag att hitta nya affarsidéer.

Mitt rdd ar; For en detaljerad dagbok over ditt liv, atminstone under en kortare tid, for att se
vilka handelser eller atgarder som du kan foérenkla, gora billigare, snabbare eller gora béttre
pa nagot satt.

Fordelar med att fora en detaljerad dagbok

En fordel med att fora en detaljerad dagbok ar att du far grepp om vad du verkligen agnar din
tid at, vad ar vasentligt och vad ar mindre vasentligt? Vilka oviktiga atgarder som du vidtar
under dagen kan du undvika for att darmed fa ett vettigare, mer innehallsrikt och aven mer
halsosamt liv.

En annan fordel ar att chanserna okar for att du verkligen far saker gjorda. Kombinera din
detaljerade dagbok med dina mal pa lang och pa kort sikt for att kontrollera att det du gor for
dig mot dina mal.

Du kan aven kombinera din dagbok med att fa grepp om dina utgifter. Vad &r det i ditt privata
liv som kostar? Hur kan du minska dina utgifter, och vilka utgifter ar vasentliga for dig?

Det viktiga i detta sammanhang ar att anvanda dagboken som utgangspunkt for att hitta nya
affarsidéer.

Olika satt att fora detaljerad dagbok

Det finns i princip tva satt att féra dagbok, det traditionella sattet med en anteckningsbok eller
genom att anvanda en app. Valj den metod som passar dig bast.

En del tycker att det traditionella sattet att fora dagbok pa ar ett satt att fora en tradition vidare.
Samtidigt kan det vara bade trakigt att gora pa det sattet, och det kan vara svart att hitta tid att
sétta sig ner efter en dags arbete och skriva i en fysisk dagbok. Risken &r att man skjuter upp
det eller att det inte blir av.

Det finns en rad olika appar som du kan ladda ner gratis eller for en 1&g kostnad till din Iphone
eller Ipad for att féra dagbok. Att anvanda en app ar lattare att géra nar du sitter pa bussen
eller nar du har en liten stund 6ver under nagon rast. Det &r latt att koppla dina noteringar till
intressanta hemsidor eller andra media och &r du snabb pa att skriva pa det séttet, sa spar du
mycket tid.

62



Dagbokens innehall

Prova med att skriva valdigt detaljerat. Bérja med att tala om vad som h&nde nar du lamnade
sangen pa morgonen, skriv ner de minsta detaljerna till hur du baddade din séng. Skriv om din
frukost. Tanken ar att du ska vara sa arlig och 6ppen som mdojligt mot dig sjalv for att du ska
ha det som underlag for att hitta handelser i ditt vardagsliv som du kan gora battre, snabbare
eller billigare. Skriv aven ner kostnader och utgifter, skriv ner tankar om dina relationer till
familiemedlemmar och 6vriga som du traffar under dagen. Skriv om vad du tanker pa nar du
funderar over din egen hélsa. Skriv om hur du upplever det du tillbringar din dag med. Skriv
arligt. Var inte blyg. Fuska inte genom att utelamna vissa delar.

[

Med din detaljerade dagbok som bakgrund kan du fundera pa vilka saker under dygnet som
tar mycket tid, kostar mycket pengar eller som du kan utféra pa ett battre och effektivare satt.

Skapa nya affarsidéer med utgangspunkt fran din dagbok

Ett exempel pa en lénsam affarsidé som har sitt ursprung i att fora dagbok ar:

Wunderlist

Wunderlist ar en lattanvand "Att gora-lista” och app for hantering av uppgifter som du kan
anvanda for att fa saker gjorda. Du kan dela en inkopslista med familjen, du kan arbeta pa ett
projekt eller planera en semester tilsammans med andra. Med Wunderlist blir det lattare att
genomfoéra de uppgifter som for dig fram mot de mal du har stallt upp och det blir aven enklare
att na dina ekonomiska mal. Wunderlist synkroniseras omedelbart med din telefon, surfplatta
och dator sa att du kan fa atkomst till dina "Att géra-uppgifter” var du an ar.
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Detta ar bara en av alla appar som finns for att géra livet mer effektivt och mer tidsbesparande.
Jag tror att du kan komma pé en rad liknande affarsidéer som denna.

Om du tittar i din dagbok sa kommer du att hitta oandligt manga mdgjligheter att skapa
produkter, skapa appar, hitta battre satt att géra det som alla manniskor gér — men man vill
gora det snabbare, effektivare eller billigare. Din dagbok kommer innehalla manga problem
och behov som kan lgsas.

Nagra idéer frAn min dagbok:

Hur utformar jag en praktisk morgongympa?

Finns det nagon app for battre frukostvanor?

Kan man lara sig ett nytt sprak nar man borstar tanderna?
Hur tranar jag vid mitt skrivbord samtidigt som jag jobbar?
Hur lar jag mig nagot nytt pa lunchrasten?

Hur undviker jag eftermiddagstrotthet?

Kan jag ordna nagon stadservice till bra pris?

Hur planerar jag mina matinkdp pa ett bra satt?

Kan jag fa hjalp till med att laga maten pa ett praktiskt satt?
Hur foljer jag nyhetsbevakningen effektivt?

Hur héller jag mig a jour med vad som hander pa natet inom mitt omrade?
Hur kan jag somna snhabbare och sova effektivare?

Jag skulle utan vidare kunna gora denna lista mycket langre. Du kan pa motsvarande
satt gora en sadan lista.

Satt igang!
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Slutord

Att jobba hemifran innebér att du inte automatiskt far den dagliga stimulans som du kan fa pa
en arbetsplats av att umgas med kolleger. Med en hemmaverksamhet ar du din egen
utvecklingschef. Det ar du som ansvarar for att du utvecklar dig och din verksamhet. Goér din
egen utvecklingsplan genom att valja mellan nagra av féljande punkter.

Har har du nagra olika satt att fortsatta att utvecklas nar du jobbar hemifran:

Trots att du jobbar hemifran férsok att jobba tillsammans med andra s& mycket som
mojligt. Det ar pa det sattet man lar sig mest. Se till att du omger dig med kreativa och
idérika personer. Jag kdnner mig bortskdmd med detta. Jag har under storsta delen av
mitt yrkesliv haft formanen att jobba tillsammans med manga fantastiska manniskor
som lart mig mycket.

Var aktiv i diskussionsgrupper. Jag har under manga ar varit ansvarig for flera olika
sorters diskussionsgrupper. Det ar grupper som i allménhet bestar av 6-10 personer
som kan utveckla varandra och dér man inte ar rddda for att man konkurrerar. Man
traffas ungefar en gang per manad nagra timmar under eftermiddagen eller kvallen.
Man tar upp ett @mne som intresserar alla och man diskuterar den situation som alla
star i just for tillfallet.

Gor det till en vana att lasa mycket, bl.a. bocker, tidskrifter och information pa natet.
Lyssna pa CD-skivor som &r nyttiga. Jag sitter manga timmar i bil per vecka och att
lyssna pa information pa det sattet ar ett effektivt satt att utnyttja tiden nar man Kkor.
Far du klagomal fran kunder sa ar det ett tillfalle att Iara dig mer. Dina uppdragsgivare
eller kunder ar formodligen kloka ménniskor och det finns ofta en konkret anledning till
att de klagar. Passa pa att ta detta som konstruktiv kritik.

Ga& da och da ga pa val utvalda kurser och seminarier. Det kan handla om att du lar dig
mer inom ditt eget kunskapsomrade och du kan ocksa behova fornya dina kunskaper
inom affarsverksamhet, marknadsféring etc. Valj noga eftersom utbudet ar stort.
Forsok fa referenser fran andra som har deltagit tidigare eftersom kostnaden fér denna
typ av utbildning kan vara relativt hog. Jag tanker inte bara pa kursavgifter, eventuella
reskostnader och liknande. Du avsétter ju din egen tid.

Utnyttja kurser och utbildning som sker dver natet. Du behdver inte alltid aka ivag pa
en kurs och betala reskostnader och eventuellt uppehalle. Nu finns tillgang till massor
av utbildning pa distans. Du kan sitta hemma i din bostad och fa stort utbyte av ny
kunskap.

Lat mig avsluta med att upprepa nagot som jag tagit upp tidigare i denna bok. Se till att
du tar tillrackligt betalt for dina tjanster eller varor sa att du har rad och tid att utveckla
dig som foretagare och ménniska.

Tack for att du last denna bok! Jag hoppas att du kommer att fa stor nytta av de rad som jag
har sammanstallt i boken. Valj ut de som passar dig bast och satsa pa dem till 100 %.

Jag dnskar dig all lycka till med din hemmaverksamhet!

Hor garna av dig och beratta hur det gar.

Holger Wastlund

holger.wastlund@gmail.com

Hemsida: https://tipsom.se
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